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1. Introduccidén

Estamos asistiendo a un aumento de la desigualdad y al empobrecimiento de
muchas capas sociales que hasta ahora disfrutaban de un nivel aceptable de
bienestar social y de condiciones materiales de vida dignas. Aunque podamos
interpretar que la causa inmediata sea la crisis econdémica y otros factores
coyunturales, todo apunta a que se esta construyendo una nueva distribucion de la
estructura social. Las franjas de vulnerabilidad y precariedad aumentan. Muchas
capas sociales estan viendo como entran en una espiral de escasez.

Los elementos a tener en cuenta no son sé6lo materiales y econémicos, como la
renta o el poder de compra, también hay que considerar las vinculaciones sociales. El
sentido de pertenencia, la cohesion social, la identidad ciudadana aparecen cuando se
cumplen las funciones sociales y se cubren de modo efectivo las misiones y objetivos
gue atribuimos a la sociedad: la cobertura de las necesidades basicas y la posibilidad
de construir un proyecto personal y colectivo satisfactorio.

En este capitulo se analizara el efecto de la crisis en las clases medias
espafiolas, sobre todo el grave descenso en su renta y riqueza y, en consecuencia, el
deterioro de las condiciones de vida, el aumento de la carencia material y la
precariedad en el empleo. Esto ha llevado a una disminucion de este grupo social, en
un proceso de movilidad descendente, y al aumento de la desigualdad. Se pretende
hacer un recorrido descriptivo de la situacion de la clase media y un analisis del
impacto en los rostros de la crisis: la emigracion, la pobreza energética, el aumento de
la vulnerabilidad social y la pobreza que llevan a la exclusion social, el cambio de
habitos de consumo para poder cubrir las necesidades basicas, etc.

La realidad de la quiebra o deterioro de las condiciones de vida de las clases
medias, ademas de la econ6mica, tiene una dimensién cultural, social y también
politica. Este grupo poblacional se considera clave en la estabilidad de los procesos
democraticos, por su aspiracién a la modernizacion y a un proyecto social
equitativo, entendiendo la democracia como un sistema politico capaz de
garantizar a los ciudadanos un corpus de derechos de caracter politico, social,
econémico y cultural a partir de la mediacién de las instituciones publicas. La
pertenencia, la afiliacién, aparece como parte del contrato social en el que el ejercicio
de los derechos se convierte en parte de la finalidad de cualquier forma de gobierno.
El riesgo de fractura social aumenta cuando la vulnerabilidad y la escasez toman
cuerpo en grandes sectores sociales y lleva a la crisis y a la pérdida de legitimidad de
las instituciones.

Este capitulo pretende explorar estas cuestiones y analizar el conjunto de los
datos existentes y las distintas aportaciones de otros estudios e informes realizados
para poder comprender los procesos en los que estamos inmersos. Para ello, se
analizara la vigencia y el significado de la clase social en el contexto en el que vivimos.
A continuacién se examinaran los datos existentes en relacion con los ingresos, la
desigualdad y los efectos de la crisis en la vida cotidiana de los ciudadanos
espafioles.



2. Lasclases medias. Concepto y realidad

El interés que despierta el estudio de las clases medias en este momento es
consecuencia del impacto que ha supuesto la crisis en nuestra sociedad. Interesa
la evolucion de la desigualdad, el empobrecimiento y la precariedad de las
condiciones de vida, pero, sobre todo, la posibilidad de crear o acelerar el conflicto
social.

Dicho de otra forma, ¢como ha influido en la esperanza de la estabilidad y la
seguridad? ¢ Cual es el futuro? Nuestra realidad, ¢va a mejorar de modo automatico
cuando haya crecimiento econémico? ¢Qué impacto puede tener la reestructuracion
de la estratificacion social en la crisis institucional y de legitimidad que estamos
viviendo? Pero, ademas, ¢ existen las clases sociales o es un rescoldo del pasado? Y,
si existen, ¢ qué es la clase media mas alla de una especie de cajon de sastre donde
todo el mundo piensa que esta incluido?

La clase social es una forma de estratificacion social en la que se dividen las
sociedades modernas. Un sistema de clasificacion que no es natural, sino el producto
de una serie de factores y de elementos histéricos y contextuales. Usualmente se
describen cinco tipos de sistemas de estratificacion social que se han dado a lo largo
de la historia: comunal primitivo, esclavitud, castas, estamentales o feudales y clases
sociales. Este Ultimo corresponde al de nuestras sociedades industrializadas
modernas.

Con clase social nos referimos a la existencia de grupos e individuos que
comparten determinadas caracteristicas sociales o econdmicas y el acceso a los
recursos materiales, pero también a un sistema de relaciones sociales, econémicas y
culturales entre grupos y personas de distintas clases.

Asi, el estudio de las clases sociales ha implicado el andlisis de las desigualdades
entre ellas y de las formas de reproduccién social, de movilidad, de subordinacién,
dependencia o dominacién, integrando las dimensiones econdémica, social, cultural,
politica eideoldgica.

La clase social como concepto analitico de las ciencias sociales no es sblo
un principio de clasificacion de los grupos sociales, también es un intento de
explicacion de sus conductas, comportamientos y relaciones, asi como de gran parte
de la vida social en la que estamos inmersos. Ademas de la clase, existen otras
categorias explicativas, como la perspectiva de género, la edad o la etnia, que
desempefian un papel importante en las formas de pertenencia a la estructura social.
Sin embargo, hay un consenso generalizado en la importancia de la clase social, en
interaccion con el resto de las categorias mencionadas, para conocer y explicar
muchas de las préacticas de los individuos: el barrio de residencia, el tipo de vivienda,
la escolarizacién de los hijos, su valoracion y su percepcién de las politicas publicas,
la estética personal y de su entorno, sus habitos de ocio, la forma de vestir, las
preferencias politicas y electorales o la manera de expresarse. Las clases se
distinguen unas de otras no solo por la posicién socioecondmica o el ingreso per
capita, sino también por el llamado “estilo de vida”, que implica amplias areas de
pensamiento y conducta pautadas.



La vision clasica ha dividido el sistema de clases en tres grandes grupos: la
clase alta (que vive de las rentas de suriqueza), la clase media (situada en un escalon
inferior de ingresos) y la clase baja u obrera (que residiria en hogares pobres y con
acceso a empleos de baja o nula cualificacion).

Esta division es poco operativa y muy simplista. De hecho, en la practica, de
clase media seria todo aquel que esté entre la riqueza y el limite de la pobreza:
desde un director de un periodico o una directiva de una empresa mediana hasta
un camarero, una operaria no cualificada o cualquier mileurista. Esta idea tampoco
resiste el contraste con las modificaciones de nuestro sistema productivo. Podemos
preguntarnos si permite diferenciar la situacion economica derivada de los
patrimonios o las propiedades frente a los altos ingresos derivados de una actividad
profesional, si sirve para analizar el efecto de la cualificacién y la formacion en la
posicion social que ocupa una persona o, como Uultimo ejemplo, si con esta
conceptualizacion se puede analizar el impacto de la transformacién de los
sectores econOmicos en la estructura social, como ha sido el caso de la
terciarizacién de nuestra economia o la “burbujainmobiliaria” que comienza afinales
de los afios noventa y estalla en 2007. De hecho, sus limites han llevado a los
cientificos sociales a intentar crear subdivisiones (media-alta, media-baja...) para
compensar la simplicidad de este esquema.

Por tanto, este planteamiento no es muy Util para entender o explicar las
dinamicas en las que estamos inmersos. Esto lleva a plantearse interrogantes sobre la
propia idea de clase social, cuestiones como cuales son los criterios mas importantes
para distinguir a unas clases sociales de otras; qué y cuantas clases podemos
identificar; si éstas siguen existiendo en nuestras sociedades industriales o es una idea
del pasado; vy, por ultimo, hasta qué punto las personas han de reconocerlas o han de
sentirse pertenecientes subjetivamente a su clase social, para ser significativas.

Existen diferentes intentos de abordar la forma de medir y de identificar a las
clases sociales. Se pueden establecer criterios monetarios frente a los sociolégicos o
antropolégicos. La perspectiva monetaria intenta definir las clases sociales a partir de
rangos de ingresos, privilegiando los aspectos economicistas. De este modo, el salario
seria la forma objetiva de identificar a las clases sociales, que no serian mas que
agrupaciones de niveles de renta. Desde las ciencias sociales, esta visién es
insatisfactoria. No se puede dejar de hacer hincapié en diversos factores que
configuran las clases sociales: determinadas pautas en las normas y comportamientos
sociales, valores, significados sobre las formas de vida y de relacion, consumo,
creencias, prestigio social de la ocupacién, etc. Sin olvidar la propia identidad, ya que
existe una construccion cultural de las clases sociales.

Més allad del poder adquisitivo, la clase social es también una muestra de
oportunidades vitales que no se agota en el ingreso. Tiene que ver con la formacion y
la cualificacion y con las trayectorias personales y laborales. La relacion de los
padres con el mercado laboral orienta las expectativas familiares sobre la
formacion, el nivel y el tipo de educacion buscada: universitaria, profesional, etc. Sus
ingresos permitirdn acceder a determinada formacion, matricularse en lugares
concretos o realizar estudios en otros paises. Las relaciones familiares y las redes
en que estan inmersas favoreceran poder conseguir determinados empleos,
recomendaciones, conocidos que influirdn en su trayectoria laboral. Dicho de otro



modo, un abogado, que ha estudiado en la universidad, podra tener el mismo
ingreso que un pequefio empresario que ha conseguido montar un negocio como,
por ejemplo, un taller mecanico, que abandoné sus estudios (sin titular) en
Educaciéon Secundaria para después trabajar desde los 16 afios como aprendiz y
mecanico. Desde luego ni sus formas de vida, ni sus gustos y elecciones, ni las
expectativas sobre sus hijos, ni suformade entender y resolver los fenbmenos que le
rodean seran similares. Tampoco lo seran las oportunidades de mejora social en un
futuro lejano de un mecanico o un graduado en derecho, aunque ambos comiencen
con empleos basura, uno con un contrato de formacion y otro con una pasantia en
un despacho profesional de alta reputacion, ambos precarios y mal pagados. No
significa que exista un determinismo, sino unas condiciones de posibilidad diferentes
que dificultan y generan barreras ofacilitan la promocioén, la estabilidad, un buen nivel
de renta o la movilidad entre clases.

Ademas, la diferencia de clase genera tensiones, rivalidades, competencias y
conflictos entre aquellos que ocupan distintas posiciones sociales y tienen estilos de
vida diferentes, que no pueden reducirse a disimilitudes en la capacidad de compra.
En este sentido, en nuestro Informe Espafia 2011* se sefialaba que las clases sociales
se definen como agregados de ocupaciones y la estructura de clases de un pais
depende de la composicion sectorial de su economia y de su estructura ocupacional.
Se introducia una dimension relacional entre clases, donde lo importante no eran las
caracteristicas objetivas, sino la practica relacional que se establecia entre los grupos
gue pertenecian a la estructura de una sociedad.

A la hora de encontrar un criterio para diferenciar las clases sociales,
habitualmente se hace referencia a tres tradiciones. En primer lugar, las propuestas
marxistas, que parten de la idea de una sociedad determinada por las relaciones de
produccion, que dividen las clases en funcion de la propiedad de los medios de
produccion y sefialan la existencia de un conflicto entre los propietarios y el
proletariado, iniciada con la propiedad privada de los medios de produccion. El
andlisis de los aspectos que configuran las clases, y el conflicto en las relaciones
existentes entre ellas, lleva a los autores a sefialar algunos elementos fundamentales:
la divisién social del trabajo, en particular la que existe entre el trabajo intelectual y el
trabajo fisico, y entre las labores de direccién y las de ejecucioén; la propiedad privada
sobre los medios de produccion; la aparicion de excedentes (trabajo y productos) y su
apropiacién por determinados grupos, asi como el modo en que se produce esta
apropiacion?.

En segundo lugar, las propuestas de origen weberiano, que, de un modo mas
complejo, hacen un analisis basado en tres dimensiones: clase, estatus y poder. La
clase hace referencia al poder econémico, la renta o los ingresos. El estatus atafie al
prestigio social y a los privilegios que se derivan de dicho estatus. Y el poder alude al
poder politico. La posicion socioecondémica de una persona en la sociedad dependera
de su posicién en cada una de estas tres dimensiones. De este modo, las personas

1 Fundacién Encuentro (2011): “Estratificacion y clases sociales”, Informe Espafia2011, p. 299-366
2 Carabaria J. y Francisco, A. de (eds.) (1993): Teorias contemporaneas de clases sociales. Madrid: Fundacién Pablo Iglesias;
Pérez Diaz, O. (2008): “Las ideas de Marx sobre las clases sociales desde la actualidad”, Ponencia presentada en IV

Conferencia Internacional La obra deCarlos Marx y los desafios del Siglo XXI. La Habana.



que pertenecen a las distintas clases sociales disponen de cotas de poder (o0 carencia
de poder) similares con respecto a la distribucién de la riqueza, privilegios, acceso a
los recursos y tecnologia. En el esquema de Weber también existe la conflictividad.
Propone que es necesario incorporar al analisis de clases el estudio de la dominacion
y el conflicto politico y organizativo. Mas que de clase social se habla de una situacién
de clase definida por la capacidad de negociacién de los sujetos en el mercado y por
la relacibn que cada persona establece con el mismo, que genera personas
positivamente y negativamente privilegiadas en el mercado. Esta posicion de
privilegio determina diferentes oportunidades vitales y de ingresos.

Por dltimo, suele resaltarse la tradicion funcionalista, que parte de la
importancia funcional de las ocupaciones y el prestigio asociado a ellas. Este prestigio
estd motivado por el tiempo necesario para formarse y por las responsabilidades
asociadas al puesto de trabajo, que se expresa en el nivel de estudios requerido y los
ingresos medios asociados a la ocupacion. Un educador social podra necesitar para
formarse el mismo tiempo que un economista, pero los ingresos medios, muy
superiores en el segundo caso, indicaran un mayor prestigio social y la atribucion de
una mayor importancia social.

Aunque todas estas propuestas de divisiéon de la estructura social teéricamente
tienen puntos de partida claramente diferentes, sin embargo, no difieren
sustantivamente, y generan agrupaciones similares a grandes rasgos, segun un
conjunto de variables ocupacionales que incluyen la cualificacion, el esfuerzo manual,
el tipo de sector y la categoria profesional.

Sin pretender ser exhaustivos en el analisis de los teéricos de las clases
sociales, hay que resaltar el interés que despierta la propuesta de Pierre Bourdieu®.
Para este autor, las clases sociales se construyen a partir de las posiciones que
ocupan los agentes en el campo social, que es un espacio social de accién y de
influencia en el que confluyen relaciones sociales determinadas (por ejemplo, el
sistema educativo, el arte, los medios de comunicacion...), en el que existen unas
relaciones de poder y en el que hay unas reglas especificas que conocen y movilizan
diferenciadamente las personas que se insertan en ese campo. También propone la
existencia de distintas formas de capital como recursos que tienen las personas para
poner en juego en esas relaciones: el capital econémico, el cultural (conocimientos,
habilidades, educacion), social (relaciones, pertenencias a grupos y redes) vy el
simbadlico.

Las clases se definen por la posicién ocupada en el espacio social, segun los
capitales que se poseen en el presente y los heredados en la trayectoria familiar. Esta
posicion relativa constituye las condiciones sociales de existencia, que estan ligadas a
las trayectorias familiares que marcan oportunidades, estilos de vida, conocimientos o
relaciones y a la posibilidad de la persona de ser un actor reflexivo y consciente y
poner asi en marcha estrategias de movilizacion y cambio de las posiciones sociales
gue ocupa. Es decir, la persona tiene capacidad para poder organizar su propia accion
y transformar las relaciones existentes, aunque esté condicionada por las fuerzas de

3 Bourdieu, P. (1986): La distincién. Criterio y bases sociales del gusto. Madrid: Taurus; idem (2000): “; Cémo se hace una
clase social? Sobre la existencia tedrica y practica de los grupos”, Poder, derecho y clases sociales. Bilbao: Desclée, p. 101-
129.



la estructura social que tiende a reproducirse. La aportacion de Bourdieu da
importancia a las experiencias vividas y a los procesos de socializacion en los que se
adquieren los recursos a los que hacen referencia los capitales. Esto lleva a la idea de
unas formas de vida y practicas aprendidas relacionadas con la clase social a la que
se pertenece y también a la existencia de oportunidades, prestigio y poder inherentes
también a ella.

A partir de todas estas ideas, hoy en dia la definicion de las clases sociales se
ha diversificado mas alla de las tres sefialadas anteriormente (alta, media y baja). Para
su estudio se toman en cuenta elementos mas complejos que los puramente
monetarios: las ocupaciones de los individuos, las responsabilidades, el grado de
autoridad, las habilidades, las posibilidades de ascenso y los conocimientos. Este
andlisis multidimensional se adapta a las distintas sociedades y momentos histoéricos.
Las propuestas interpretativas actuales afiaden o modifican elementos significativos
en los nuevos contextos: la cualificacion profesional, el nivel educativo, la
diferenciacion entre trabajo manual-intelectual, la variable tecnoldgica o los efectos en
la familia de la incorporacién de la mujer al mercado laboral. Este Ultimo proceso  ha
difuminado la importancia de la posicion del cabeza de familia frente a la del ndcleo
familiar al completo, que lleva a usar la referencia del hogar mas que la de la persona
individual en determinados analisis. Ademas, otra consecuencia que se debe tener en
cuenta a la hora de analizar la estructura social es la diversidad interna de las clases y
las agrupaciones que se pueden hacer. Normalmente, las clasificaciones llevan a
pensar los grupos de un modo que tiende a ser homogéneo y uniforme. Las clases
estan configuradas, a su vez, por perfiles y grupos de personas muy heterogéneos.
Las clasificaciones sociales se aplican a categorias de personas que no tienen por
qué interactuar o identificarse unos con otros, aunque compartan algunas
caracteristicas comunes.

Esto remite, finalmente, a concretar las posibles tipologias de clases sociales y
a qué se puede considerar clase media. De hecho, como se ha indicado, suele ser un
cajon de sastre donde se inscribe a todo aquel que no es rico ni pobre, ademas de
ser el grupo en el que la inmensa mayoria de la poblacién se considera incluida (lo
esté o no). Es decir, la clase media suele ser la de mayor autoadscripcion, aunque
objetivamente no sea real. Existen muchas personas que se consideran situadas en
este estrato social y que realmente pertenecen a las clases obreras o bajas. Por tanto,
hay que buscar criterios mas complejos y exactos para entender esta realidad.

En lo que si hay unanimidad es en que el conjunto de segmentos de poblacion
gue componen las clases medias es el mas extenso. También se atribuye a estos
grupos una enorme importancia como motor econdmico, por dos cuestiones
fundamentales: sobre ellos descansa la mayor proporcion de la recaudacion de
impuestos y constituyen el grueso del consumo del pais. Pero, ademés, tienen una
gran significacion sociopolitica pues, en el caso de nuestro pais, el crecimiento de las
clases medias y la mejora del as condiciones de vida se consideran claves a la hora
de acompanfar y ser portadoras de un proyecto de sociedad cuyos fundamentos son la
democratizacion y el progreso social, con una demanda de modernidad y de
aspiraciones que generan nuevas demandas al Estado en relacidén con los sistemas
publicos de ensefianza, sanidad o empleo; en lo politico, para poder dotarse de
formas de representacion y de gestion de los recursos publicos; o en otros aspectos,



para poder consolidar un estatus de mejora de las condiciones de vida, que permiten
la creacion de una serie de condiciones sociales para la democracia.

El andlisis de Lipset* propone que el desarrollo econémico de un pais genera
una amplia clase media que modera las tensiones y conflictos entre la clase alta 'y la
baja y suele ser centrista politicamente. En nuestro contexto, histéricamente, el
florecimiento de la democracia y el inicio de la construccion de nuestro modesto
Estado de bienestar se produjo en el marco del fuerte crecimiento de la tasa de
urbanizacion del pais y el acceso a la vivienda, la contraccion de la agricultura y la
terciarizacion de la economia y la expansion del sector servicios, la salarizacion de la
fuerza de trabajo a pesar del declive industrial, los procesos del desarrollismo
econdémico y la universalizacion de la sanidad y la educacion, con la escolarizacion de
grandes sectores que no tenian acceso a la educacion. Las transformaciones que
comienzan en el franquismo dan lugar a que en los afios setenta exista un importante
sector de clase media que favorece la instauracion de un régimen democratico y el
proceso de transicion politica. A pesar de ello, esta condicion de progreso y
democracia no hay que entenderla de modo esencialista ni automatica, pues se han
identificado casos en los que, en las situaciones de crisis o conflicto, las clases
medias han apoyado fuerzas autoritarias y modelos no democraticos.

Aportaciones a la tipologizacién de las clases sociales

La clasificacion de Goldthorpe

El esquema de clases de Goldthorpe procede de los estudios de este autor
realizados en Reino Unido sobre la movilidad social. Continta la tradicion weberiana,
fundamentando su clasificacion de acuerdo con la situacion de mercado. Goldthorpe
combina categorias ocupacionales relacionadas con las condiciones econémicas del
empleo, como los niveles y fuente de la renta, junto a la seguridad y posibilidades de
mejora econdmica. También incorpora la localizacién de la ocupacién en los sistemas
de autoridad y control que rigen en los procesos de produccion. Por Ultimo, afiade la
situacién de empleo como parte de la definicion de una ocupacion.

Cuadro 1 - Clasificacién Socioeconémica Europea (ESeC)

1 Grandes empleadores, directivos y profesionales de nivel alto
2 Directivos y profesionales de nivel bajo
8 Empleados de cuello blanco de nivel alto
4 Pequefios empleadores y trabajadores auténomos no agricolas
5 Trabajadores autbnomos agricolas
6 Supervisores y técnicos de rango inferior
7 Trabajadores de los servicios y comercio de rango inferior
8 Trabajadores manuales cualificados
9 Trabajadores no cualificados
10 Excluidos del mercado de trabajo y parados de larga duracién

4 Lipset, S. M. (1987): El hombre politico. Madrid: Tecnos.



Una de las clasificaciones més interesantes —que ya se utiliz6 en el capitulo
“Estratificacion y clases sociales” del Informe Espafia 2011- es la Clasificacion
Socioecondmica Europea (ESeC, por sus siglas en inglés), que se basa en las clases
sociales como categorias surgidas de las relaciones de empleo (cuadro 1). Las clases
sociales han de entenderse como conjuntos de posiciones en la estructura
ocupacional o, mas simplemente, como agrupaciones de ocupaciones.

Estratificacion social y desigualdad

La propuesta de Harold Kerbo® en relacion con las divisiones de clase se basa
en tres criterios principales que tienden a entrelazarse: la posiciéon de la persona en la
estructura ocupacional (el caracter del empleo que desempefia), en las estructuras de
autoridad (de cuantas personas recibe y a cuantas da érdenes) y en la estructura de la
propiedad (las propiedades que posee). Propone la siguiente estructura:

1. Clase alta. Familias que poseen grandes propiedades y autoridad derivada
de sus propiedades, casi siempre consecuencia del origen o del nacimiento. Esta
formada por los grandes propietarios, familias que poseen un enorme patrimonio,
normalmente heredado.

2. Clase corporativa. Personas con una gran autoridad y poder en las grandes
corporaciones o en el Estado. Son los grandes empresarios, los altos ejecutivos de las
empresas o los grandes financieros. La principal caracteristica que les diferencia de la
clase alta es que dependen de sus ingresos y no de un patrimonio heredado. Los
artistas y deportistas famosos con elevados ingresos también se incluyen en esta clase
social.

3. Clase media. Grupos sociales intermedios entre los ricos y los pobres,
personas que se ocupan del comercio, la industria manufacturera y las profesiones
liberales. Son aquellos con pocas propiedades, pero posiciones medias y altas en lo
gue se refiere a ocupacion. Se subdivide en:

— Clase media-alta. Con ingresos notablemente superiores a la media de la
poblacion. El conjunto de sus propiedades es alto (una o varias residencias y
automoviles y cartera de inversiones). La forman los profesionales liberales,
cuadros directivos y predirectivos de la Administracién Publica y las empresas,
normalmente con buena formacién universitaria, que procuran que reciban sus
hijos como forma de reproduccién social, dado que los puestos no se heredan.

— Clase media. Compuesta por profesionales que tienen amplia autonomia
en su trabajo, seguridad en sus puestos y que ejercen y detentan cierta
autoridad. Suelen tener formacion universitaria. Se inscriben como cuadros
intermedios de la Administracion Publica y las empresas, pequefios
comerciantes y pequefios propietarios.

— Clase media-baja. Son empleados o trabajadores de cuello blanco (trabajos
relacionados con los servicios y la Administracion) o trabajadores cualificados
de cuello azul (trabajos manuales). Sus rentas suelen estar en torno a la media

5 Kerbo, H. (1998): El conflicto de clases en perspectiva histérica comparada. Madrid: McGraw Hill
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nacional, lo que les proporciona una calidad de vida relativamente modesta. La
formacion educativa en la mayoria de los casos suele ser el Bachillerato o la
Formacién Profesional.

4. Clase trabajadora. Formada por los empleados de cuello blanco y cuello
azul no cualificados en diversos sectores econdémicos, que empiezan a formar parte de
la clase baja. Generan unas rentas familiares que normalmente son inferiores a la media
nacional. Los trabajos suelen ser rutinarios y sometidos a una fuerte supervision por
parte de la empresa. Su formacion es bésica y suelen tener los estudios obligatorios

5. Clase baja o subclase. Individuos sin patrimonio, a menudo en paro y sin
autoridad en la escala social; en términos generales, los que viven fuera del mercado
laboral, que normalmente conocemos como pobres. Son aquellas personas que
sobreviven entre el desempleo y el empleo precario. En su caso, la economia familiar
precisa de los subsidios o las ayudas sociales que reciben. También se incluyen los
gue perciben pensiones bajas, viudas con poca pension y con hijos o desempleados
de larga duracion.

Las aportaciones que de este modelo se pueden considerar mas relevantes, y
tener en cuenta en nuestro trabajo, se orientan a la incorporacién de dimensiones que
aparecen mas difuminadas en las propuestas de Goldthorpe: la visibilizacién de los
mecanismos de propiedad que se refleja en los grupos asociados a las clases altas, la
propuesta de la existencia de una clase corporativa con gran poder y estatus social y
la caracterizacion de determinados estilos de vida y de relaciones entre las clases
identificadas mas alla de la ocupacién en el mercado laboral.

Nuevas clases sociales en una nueva realidad global

Marina Subirats® estudia las nuevas clases sociales en un contexto de
globalizacion, pobreza y desigualdad. La globalizacién esta creando nuevas clases
sociales en un nuevo escenario de accién, el escenario global, que no suponen ni la
eliminacion de las clases sociales de ambito nacional ni el desarrollo de un sistema de
clases completo. Afirma que se trata de un sistema de clases fragmentario, no
totalmente desarrollado. Hace referencia a una nueva clase dominante, que llama
clase corporativa, a una nueva clase profesional global y a un nuevo proletariado.

La clase corporativa se caracteriza por su relacion con la economia
especulativa, por su desterritorializacion (de modo que actia en el marco internacional
en forma transnacional) y porque la acumulacién de riqgueza no se basa en la
propiedad de los medios de produccion, sino en la ocupacion de cargos gerenciales
en las grandes corporaciones. Lo importante ya no es el vinculo de propiedad, sino el
acceso a determinados circulos que permiten alcanzar tales puestos.

La clase corporativa que examina Subirats esta desempefiando un papel central
en la gestion de esta crisis. Tiene un papel relevante a la hora de determinar las
decisiones que estan afectando a las clases medias en Europa, y mas concretamente
en Espafia. Las decisiones sobre el destino de los recursos financieros, los techos de
gasto, las formas de gestion de la deuda publica y privada, las prioridades financieras,

6 Subirats, M. (2013). “Pobreza y globalizacion. Nuevas clases sociales, nuevos actores”, en Roman, B. y
Castro, G. de (eds.): Cambio social y cooperacion en el siglo XXI, vol. 2. Barcelona: Icaria
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etc., tienen su origen en esta clase. En el esquema de interpretacion relacional
planteado no se pueden desvincular las ldgicas y las practicas presentes en la clase
corporativa de los acontecimientos que sufre la clase media espafiola y, sobre todo,
las relaciones de poder existentes entre ellas.

La clase profesional global, cosmopolita, de profesionales y técnicos de alto
nivel profesional y educativo, presentes en los medios de comunicacion, las
universidades, los servicios técnicos diversos, sostiene y legitima los aspectos
técnicos e ideoldgicos necesarios para la accion de la clase corporativa.

Otro fendbmeno global es un nuevo tipo de clase trabajadora global, que
fundamentalmente esta formado por personas migrantes, no siempre de escaso nivel
educativo. Su caracteristica principal es la falta de derechos, por su condicion de
extranjeros y de negacion o restriccion de la ciudadania. Hace referencia a la
creacion de una masa marginal excluida de los sistemas productivos.

Una mirada reflexiva a nuestro contexto

Actualmente, la linea divisoria que separa los agrupamientos de clases sociales
proviene de determinadas condiciones materiales y del estilo de vida o de los habitos
de consumo: ser propietario o vivir de alquiler, ser trabajador o estar en paro, el interés
o la apatia cultural, el acceso a la cualificacién, etc.

Klaus Eder’, por ejemplo, sefiala que las clases sociales se han disuelto en el
tejido social, en donde ya no existe un conflicto bipolar entre trabajadores y
empresarios, sino multipolares. Otros estudios intentan identificar determinados grupos
sociales. Por ejemplo, el grupo de los trabajadores de servicios emergentes, que se
describe como un nuevo colectivo joven y urbano poco dotado de recursos
econdmicos, pero que cuenta con unos capitales sociales y culturales altos, en
contraposicion con los técnicos de clase media, a los que se considera un grupo
pequefio y distintivo de una nueva clase préspera con menor capital social y cultural.

La diversidad de propuestas tedricas da idea de la complejidad que ha ido
tomando la estratificacion social y de la heterogeneidad que se percibe a la hora de
analizar nuestro contexto y de poder entender a qué nos referimos al hablar de clases
medias, desde una mirada:

— Multipolar y multifactorial, que vaya mas all4 de lo econémico y monetario:
relaciones y redes; conocimientos y habilidades; cualificacion; privilegio y
prestigio; manualidad o intelectualidad; jerarquias en la division del trabajo...

— Relacional, que refleje las relaciones con otros grupos y clases y que
permita entender que estas relaciones son complejas y contradictorias e
incluyen el poder, la alianza, la cooperacion, la dominacion y el conflicto social.

— Global, vinculada a los procesos de globalizacion iniciados en las dos
Ultimas décadas del siglo XX, que estan creando nuevos actores sociales y
generando nuevas formas de desigualdad y gestion del poder.

7 Eder, K. (1993): The New Politics of Class. Social Movements and Cultural Dynamics in Advanced
Societies. Londres: Sage
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Las diversas propuestas presentadas permiten organizar una parte de la
reflexion y andlisis en torno a la quiebra de las clases medias, como fenémeno de
movilidad social descendente de una parte de la clase media hacia la franja de
vulnerabilidad social. Tienen el riesgo de instalarse en las clases bajas, dependientes
de subsidios y prestaciones econémicas, pudiendo entrar en situaciones de exclusion
social. Este fenémeno de movilidad descendente se veria acompafiado de una
depauperacion de las clases medias-bajas y de la clase trabajadora, en una tendencia
hacia el deterioro, tanto de la calidad de vida como de la seguridad economica, de
modo generalizado en las clases medias y bajas de las sociedades industriales en
general, y de nuestra sociedad en particular. Este aumento de la precariedad estaria
motivado por la disminucion drastica de las rentas por el desempleo, el empleo
inestable o mal remunerado y el intento de mejora de la competitividad através de
la devaluacion del salario, junto a un proceso de reduccion y recorte de los
mecanismos de proteccion de rentas y de los sistemas de proteccién social, educacion
y salud.

La crisis no se puede entender como una pérdida generalizada y lineal de
recursos en todos los grupos sociales, sino como una caida de los recursos
econémicos acompafiada de una nueva redistribucion de los existentes entre las
distintas clases y grupos sociales, vinculada al reconocimiento y ejercicio de derechos.
La expresion de esta realidad es un distanciamiento entre las élites y las clases media
y baja. Las élites, que se han identificado como clase alta, corporativa, empresarios o
empleadores, disponen de la capacidad para actuar globalmente de acuerdo con sus
intereses. Los profesionales globales (periodistas, técnicos de organismos
transnacionales, ejecutivos de grandes corporaciones, etc.), directivos y gerentes, que
les nutren de cobertura técnica e ideolégica, estan desarrollando estrategias y
mecanismos para continuar disfrutando de los mismos niveles de recursos, renta y
rigueza —o incluso mayores— que antes del comienzo de la crisis. Como consecuencia,
se esta produciendo un aumento de la desigualdad y una precarizacion y
empobrecimiento del resto de clases subordinadas.

3. Lacreciente desigualdadsocioecondémica

Una de las caras fundamentales de nuestra sociedad es la desigualdad. Las
tendencias que durante los afios ochenta se fueron articulando hacia la equidad,
sobre todo la reduccién de la pobreza severa y de proteccion de las capas inferiores
de la sociedad, se han roto o se han debilitado. Aunque en los primeros afios de la
transiciobn se inici6 un proceso de leve igualacion de rentas, nuestro modelo
econdmico se caracteriza por el comportamiento contraciclico de la desigualdad en la
renta: cuando se registra expansion econémica no se reducen las diferencias, pero en
épocas de recesion y crisis aumentan significativamente. Actualmente, la brecha
socioeconOmica se estd incrementando y crece la desigualdad, aumenta la pobreza
severa y empeoran las condiciones de vida de las capas medias y bajas, mientras que
se produce una concentracion de renta y riqueza en las capas de mayores ingresos.
La mejora econémica y el aumento de la produccion y el empleo,si nuestro modelo
sigue comportdndose de acuerdo a sus pautas tradicionales, no conllevaran
automaticamente una reduccién de la desigualdad y una recuperacion de las
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condiciones de vida de las clases media y trabajadora. Lo hace aliin menos previsible
la llamada a la mejora de la competitividad mediante la reduccién salarial, la
disminucion generalizada de la calidad del empleo, los recortes y el aumento del coste
en sistemas como la sanidad o la educacion, que hasta ahora permitian el acceso a
determinados servicios y la dedicacion de la renta a otros conceptos, o la reduccion
de los mecanismos de proteccién de rentas.

Para superar esta tendencia contraciclica se deberan implementar
estrategias, politicas y medidas especificas para la reduccion de la desigualdad y la
mejora de la calidad del empleo que acompafien a la creacion de puestos de trabajo.
La existencia de las clases medias precisa de un reparto y redistribucion de la riqueza
producto de la actividad economica a través de la renta, pero también de la
orientacion de las politicas publicas que habiliten mecanismos de redistribucion,
equidad, reduccién de la desigualdad y garantia o proteccion de rentas. Nuestro
contexto se caracteriza por las inseguridades econémicas, que afectan no sélo a las
personas que ocupan los tramos de renta mas bajos, sino al conjunto de una sociedad
a la que Ulrich Beck denomin6 del riesgo, constatando el retorno de la incertidumbre
y el reconocimiento de lo impredecible y las amenazas de la sociedad industrial.

Esta inseguridad y riesgo plantea la necesidad de contar con mecanismos de
proteccion social. El Estado social y los distintos modelos de Estado de bienestar
articulan vias como la prestacion universal de servicios asociados a los derechos
sociales, los sistemas de proteccion social, las pensiones, las prestaciones no
contributivas, etc. Los derechos que, como ciudadanos, son reconocidos en
educacion, sanidad, dependencia o servicios sociales, se corresponden con los
sistemas que aseguran su ejercicio, los cuales cumplen una funcién social de
redistribucién de la riqueza por su caracter universal y, en la mayor parte de los casos,
gratuito. La extension a toda la ciudadania, independientemente de su situacion,
asegura que no exista una fragmentacion en el acceso o en la calidad de la atencion
basada en el poder adquisitivo del sujeto. Los recortes progresivos de derechos, la
focalizacién del gasto en determinados colectivos y la consideracién de que los
servicios dependan de la renta, al contrario, provocan una atencién desigual si se
ajustan al reconocimiento de una diferencia como inferioridad que de ese modo se ve
legalizada y legitimada.

Después de observar el contexto general, si se focaliza el interés en intentar
explicar lo que ha ocurrido en Espafia desde 2007, no se puede identificar de modo
simplista a los sectores castigados por la crisis con la pobreza. Aunque han
aumentado, los rostros de la crisis son muchos y se pueden analizar varias
tendencias:

— Aumento de la pobreza y, sobre todo, de los niveles de pobreza severa.

— Mayor precariedad en las condiciones de vida de las familias de tramos de
renta medios y bajos.

— Aumento de la desigualdad y de la diferencia entre ricos y pobres.

— Acumulacién de la riqueza disponible en las capas sociales altas, que no
han sufrido significativamente los efectos de la crisis.

— Reestructuracion del gasto de los hogares orientado hacia suministros y
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necesidades basicas relacionadas con el hogar, porque su coste ha aumentado.

— Menor nivel de proteccion social y fragmentacion e insuficiencia de los
mecanismos de garantia y proteccion de rentas.

— Deterioro de los niveles educativos y de salud.

— Menores expectativas de movilidad, promocién o bienestar social.

Para poder definir esta situacion nos centraremos en la pobreza y su evolucion,
en el problema del trabajo y el desempleo y en el desarrollo de los sistemas del
bienestar.

La estructura de ingresos de los hogares espafioles

A la hora de analizar las desigualdades, hay que diferenciar entre renta y
rigueza. En economia, la primera se refiere al dinero, los salarios y los pagos que se
reciben periddicamente a cambio de una ocupacién, o como rendimiento de una
inversion (intereses, dividendos). Al hablar de riqueza se hace referencia al valor
monetario del conjunto de activos reales y financieros de los que se es propietario:
tierras, edificios, cualquier otro tipo de bienes inmuebles, acciones, bonos o reservas.
Esta diferencia es importante por el distinto tratamiento que reciben fiscalmente (las
rentas del trabajo estan mas gravadas que los rendimientos de la riquezay su fiscalidad
es progresiva, por ejemplo); la diferencia entre las formas de medirlas; el distinto
origen de los ingresos de los hogares y de la aportacién del PIB de las rentas del
trabajo y del capital; el estatus y poder de las personas que obtienen su ingreso de
una forma u otra; o la incidencia en la estructura social.

El andlisis de la desigualdad implica el estudio de la renta y de la pobreza. Se
debe vincular a la estructura social, de modo que permita relacionarlas con los
procesos sociales que explican la posicién de las familias vy los hogares en los
niveles correspondientes de la escala econdmica. Se examinara el problema del
desarrollo social desde una perspectiva centrada no sélo en la distribucion de la renta
y la riqueza, sino también en las relaciones que se establecen entre los distintos
niveles de la estructura social.

El desempleo ha provocado que los ingresos de muchos hogares disminuyan.
La menor renta marca la capacidad de consumo y las condiciones materiales de vida.
Se suele correlacionar la reduccion de la renta con la bajada del consumo y el impacto
negativo en el crecimiento de la economia. Se genera, asi, un circulo vicioso que
profundiza la debilidad econdémica. La extension de esta idea, real, pero sélo en
parte, tiene el efecto perverso de transferir el debate social y politico al mundo del
consumo, dividiendo a la poblacion en funcion de sus ingresos y de su consumo. De
ese modo, se obvia el debate de la distribucién de bienes y servicios y de las
relaciones existentes en el mundo econémico y en la produccién. En relacién con el
acceso a los servicios vitales, es importante observar que los recortes en la
financiacion han motivado su reduccién y los procesos de privatizaciéon de la gestion
tienen como consecuencia que son desplegados bajo los criterios del mercado. Es
decir, su objetivo es que sean rentables, no que cubran las necesidades y prestaciones
minimas para alcanzar niveles dignos de calidad de vida.
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Para analizar la estructura de los ingresos, se pueden observar los datos y
valores relativos a la renta y al peso del salario en el PIB, asi como los indicadores de
desigualdad en su distribucion, relativos al resto de la poblacién. Los dos indicadores
mas usados son el indice de Gini y la ratio S80/S20.

Con objeto de acotar los espacios temporales, hay que sefialar dos fechas
importantes para el analisis de la evolucidn de la situacion econémica de los hogares
espafioles. Por un lado, 2007, comienzo de la crisis, afio a partir del cual se inicia una
dura caida de las rentas y del bienestar de los hogares. Por otro, 2010, primer afio en
el que se acometen medidas drasticas de recortes con un fuerte impacto en los
mecanismos no monetarios de proteccion, bienestar, redistribucion e igualdad.

Los hogares han visto como se reducia su renta media afio a afio desde 2009,
provocando un empobrecimiento de las familias espafiolas. Entre 2008 y 2012, la renta
media por hogar ha disminuido en 3.270 euros (tabla 1), un 10,9% (la diferencia,
segun la Encuesta de condiciones de vida (ECV) anterior al 2013 seria algo menor,
sobre un —-8,7%). El afio 2012 no ha supuesto una ruptura de la tendencia de
disminucion del nivel medio de renta: los datos de la ECV de 2013 indican que ha
continuado cayendo® un —3,5% mas.

Tabla 1 — Evolucién de la renta anual media por hogar. En euros. 2008-2012

Renta media por hogar Variacion absoluta Variacion porcentual
2008 30.045
2009 29.634 —411 -1,4
2010 28.206 —-1.428 -4,8
2011 27.747 —459 -1,6
2012 26.775 -972 -35
Variacion -3.270 -10,9

Fuente: Elaboracion Fundacion Encuentro a partir de INE, Encuesta de condiciones de vida, varios afios.

El impacto de la crisis en términos nominales de ingresos de las familias ha
sido muy importante, pero si se analiza el impacto en términos reales, es decir,
considerando lainflacién, ain es mayor la caida. El salario nominal es la cuantia que
percibe el trabajador por un periodo determinado de tiempo en la moneda en
circulacién. El salario real tiene en cuenta el “coste de la vida”, al considerar el
impacto de la inflacion en ese salario. Es decir, si existe una subida de precios
equivalente a la subida salarial, el salario nominal subird, pero el salario real sera el
mismo. Para calcularlo, se utiliza normalmente el indice de Precios de Consumo
(IPC). Porlotanto, es el mejor indicador del poder adquisitivo o poder de compra de

8 En la Encuesta de condiciones de vida (ECV) de 2013 se ha adoptado una nueva metodologia en la
produccion de datos relativos a los ingresos del hogar, combinando la informacion proporcionada por el
informante con los ficheros administrativos. Asimismo, se han realizado unas estimaciones retrospectivas de los
principales indicadores desde la encuesta de 2009 comparables con los datos de 2013. Para poder comparar la
ECV de 2013 con las anteriores se utilizan estas estimaciones retrospectivas. El impacto de estas
modificaciones en el nivel de la renta es de un aumento significativo en los niveles de renta, pero poca
diferencia enlos indicadores de distribucién (tasa de pobreza, indice de Gini, etc.).

16



la poblacién. Silos salarios suben mas que el precio de las cosas, entonces el poder
adquisitivo sube y también la percepcién de que somos mas ricos. Si, por el
contrario, el salario real cae, podemos comprar menos con oS mismos ingresos y
nuestra percepcion es que nos empobrecemos.

Si se considera toda la etapa desde la restauracion de la democracia, se
comprueba que desde 1978 hasta principios de los afios noventa los espafioles vieron
como aumento el salario real y crecia su capacidad adquisitiva. Desde entonces, el
resto de la década de los afios noventa y hasta que comienza la crisis, el salario real
se estanca o incluso disminuye. Al principio de la crisis, se produjo la paradoja de que
subié puntualmente el salario real, pero se debi6 a un efecto meramente estadistico:
los primeros despidos se produjeron en las franjas salariales mas bajas, lo que hizo
qgue las medias aumentasen artificialmente al conservarse en mayor medida los
salarios mas altos. Cuando el desempleo y las reducciones salariales se
generalizaron, se produjo una importante disminucion del salario real.

Para analizar los datos mas detalladamente hay que acudir a la ECV segun la
base 2004, es decir, excluyendo las cifras de 2013 a causa del cambio metodolégico,
lo que implica algunas variaciones en los valores absolutos de los datos, pero no en
las tendencias. En la tabla 2 se observa que los hogares con mayor nimero de
miembros son los que porcentualmente mas han visto reducirse su renta. Para el
periodo 2008-2011, s6lo aumenta (casi testimonialmente) la renta media de los
hogares unipersonales, aunque hay que tener en cuenta que no se incluyen los
hogares destruidos. Los hogares formados por cuatro o cinco miembros son los mas
afectados, lo que también puede indicar que hay una estrategia de reagrupacion
familiar en el hogar con la vuelta de hijos o ascendientes como resistencia a los
efectos de la crisis, con el objetivo de optimizar los ingresos y los gastos. También
puede deberse a que en un hogar con un mayor nimero de personas es mas
probable que al menos una haya perdido su empleo vy, por lo tanto, la renta disminuya;
es decir, las personas que han vuelto a compartir la vivienda con su familia por
cuestiones econémicas al quedarse en situacion de desempleo, sin ingresos o con
pequefias prestaciones.

Tabla 2 — Evolucién de la renta media por hogar segun el tamafio del hogar. En euros. 2008-2011

2008 2009 2010 2011 Diferencia Va?ioac::?én
1 miembro 13.371 13.327 13.323 13.464 93 0.7
2 miembros 24.043 23.414 22.471 22.986 -1.057 4.4
3 miembros 29.788 30.039 29.244 28.666 -1.122 -3.8
4 miembros 33.185 32.619 30.979 30.473 -2.712 -82
5 miembros o mas 35.160 34.470 33.078 31.961 -3.199 -9.1
Total 25.556 25.140 24176 23.972 -1.584 -6,2

Nota: La renta media por hogar esta calculada segln la Base 2004 e incluye el alquiler imputado de la vivienda.
Fuente: Elaboracién Fundacién Encuentro a partir de INE, Encuesta de condiciones de vida, varios afios.
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Profundizando en la composicion del hogar, los que ven disminuida su renta en
mayor medida son los hogares con nifios dependientes, entre 542 y 3.738 euros (tabla
3). Se puede asociar el dato de los hogares con nifios dependientes con las noticias
gque aparecen sobre el aumento de la pobreza infantil (vinculada directamente con la
situacion laboral y socioecondmica de los adultos de referencia familiar) y los
problemas de malnutricion y desnutricion.

Los que menos han sufrido la bajada de la renta en el periodo analizado son los
unipersonales, donde ha aumentado en 93 euros. En el caso de “Otros hogares sin
nifios dependientes” también hay una reduccién sustantiva de la renta (una media de
1.860 euros en el periodo). Se refiere a hogares con varios miembros adultos, en los
gue esta incluida la familia extensa, hijos que han superado la edad infantil o personas
mayores.

En general, los hogares cuya persona de referencia son hombres o mujeres de
45 a 64 afios se han visto méas afectados por la reduccion de ingresos (tabla 4). El
impacto de la crisis en los sectores de la construccion y las actividades econdmicas
relacionadas con ella pueden explicar este hecho, ya que es un sector muy
masculinizado. En el caso de los hogares encabezados por hombres, la reduccion de
la renta se da en todas las edades, aunque porcentualmente la mayor ha sido en los
hogares cuya referencia son los menores de 29 afios, lo que indica una tendencia
importante: la juventud es una de las mayores afectadas por la crisis. La facil
incorporacion al mercado de trabajo en puestos de baja cualificacion,
fundamentalmente en el sector de la construccidén, puede estar detras de este
fendmeno.

Tabla 3 — Evolucion de larenta media por hogar por tipo de hogar. En euros. 2008-2011

2008 2009 2010 2011 Diferencia va:'/‘i)ac::ieén

Hogares de una persona 13.371  13.327 13.323 13.464 93 0,7
2 adultos sin nifios dependientes 24,397 23.766 22.882 23.418 -979 —-4.0
Otros hogares sin nifios dependientes 35.059 34.222 33212 33.199 -1.860 =53
1 adulto con 1 0 mas nifios dependientes 16.752 16.220 15.715 16.210 =542 =3.2
2 adultos con 1 0 mas nifios dependientes  29.259 30.290 28.976 28.029 -1.230 —4.2
Otros hogares con nifios dependientes 35475 33450 32283 31.737 -3.738 -10,5
No consta 36475 37.199 46.180

Total 25556 25.140 24176 23.972 -1.584 -6,2

Nota: La renta media por hogar esta calculada segln la Base 2004 e incluye el alquiler imputado de la vivienda. Se entiende
por nifio dependiente a todos los menores de 18 afios y a las personas de 18 a 24 afios econémicamente inactivas para las
que al menos uno de sus padres es miembro del hogar.

Fuente: Elaboracién Fundacién Encuentro a partir de INE, Encuesta de condiciones de vida, varios afios.

En los hogares en los que la persona de referencia es una mujer menor de 29
afos, la renta media ha subido en 361 euros. Es cierto que, cuantitativamente, estos
hogares no son los mas numerosos, pero supone un fendmeno y una tendencia que
los datos muestran constantemente y que tiene una importancia significativa en la
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inclusion de los jévenes en la sociedad y en las consecuencias para el futuro de las
trayectorias laborales y personales.

Tabla 4 — Evolucién de larenta media por hogar segln el sexo y la edad de la persona de referencia. En euros. 2009-

2011
2009 2010 2011 Diferencia Va:/;a‘i?én

Mujeres 22722 21.835 22154 _568 25
De 16 a 29 afios 20.388 19.992 20.749 361 18
De 30 a 44 afios 25732 24.320 24.819 913 35
De 45 a 64 afios 26.703 25.861 25.221 _1.482 55
De 65 y mas afios 16.174 15.820 16.955 781 48

Hombres 26.801 25.780 25.239 -1.562 58
De 16 a 29 afios 22378 19.178 18.235 —4.143 _185
De 30 a 44 afios 26.643 25716 24.878 _1.765 56
De 45 a 64 afios 30.297 29.022 28.249 —2.048 58
De 65 y mas afios 22238 21.721 22127 111 05

Nota: Se han utilizado los datos de las encuestas anteriores a 2012 por carecer de las estimaciones retrospectivas, por lo
que no son comparables directamente con los de la tabla 3.

Fuente: Elaboracion Fundacion Encuentro a partir de INE, Encuesta de condiciones de vida, varios afios.

Tabla 5 - Evolucion de los hogares segln los ingresos mensuales netos regulares. En porcentaje. 20072013

2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013
Hasta 499 euros 54 31 31 3,4 4,2 4,8 55
De 500 a 999 euros 17,9 17,7 18,8 19,3 19,0 19,8 20,2
De 1.000 a 1.499 euros 19,4 20,3 19,7 21,1 21,1 21,1 22,2
De 1.500 a 1.999 euros 17,3 15,9 16,7 18,9 16,7 16,8 16,5
De 2.000 a 2.499 euros 15,2 15,3 15,2 12,9 12,7 12,9 12,3
De 2.500 a 2.999 euros 9,8 10,8 10,0 9,3 11,0 10,6 10,1
De 3.000 a 4.999 euros 12,2 13,5 131 12,2 12,6 11,7 10,8
5.000 euros 0 méas 2,8 3,3 3,4 3,0 2,9 2,3 25
Total 100 100 100 100 100 100 100

Nota: Sélo se tienen en cuenta los hogares con ingresos.

Fuente: Elaboracién Fundacioén Encuentro a partir de INE, Encuesta de presupuestos familiares, varios afios.

Las familias cuya persona de referencia tiene mas de 65 afios han resistido
mejor y se han visto relativamente menos castigadas, debido a que las pensiones,
basicamente, se han mantenido.

Aunque el periodo analizado es corto, hay que destacar la importancia que
tiene, en el caso de las mujeres, la sustitucion de pensiones de viudedad por
pensiones de jubilacion. En este lapso, la pension media de las mujeres paso de 577
euros mensuales a 635. De hecho, los pensionistas han sido uno de los paraguas
familiares que han mantenido a los miembros desempleados y a los que han visto
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reducidos sus ingresos. Esto demuestra que las pensiones y los mecanismos de
proteccion de renta dirigidos a la poblacion de personas mayores han funcionado
como un elemento preventivo ante la dureza de la crisis, y cémo puede afectar en el
futuro el debilitamiento del sistema de pensiones.

En la tabla 5 se observa el desplazamiento de los ingresos a las franjas
inferiores y el aumento del porcentaje de hogares con ingresos reducidos. En 2013,
los ingresos en casi el 26% de los hogares espafioles tenian una cuantia inferior a los
1.000 euros netos mensuales, y en casi la mitad, una cifra inferior a los 1.500 euros.
En 2008, afio en el que hay un cambio de tendencia, el porcentaje de hogares con
ingresos inferiores a los 1.000 euros no llegaba al 21%. Los hogares que ingresaban
menos de 500 euros mensuales han pasado del 3,1% en 2008 al 5,5% en 2013. Hay
gue tener en cuenta que esta estadistica solo incluye a los hogares con ingresos, por
lo que se deberian sumar los hogares sin ningun ingreso. Segun la EPA, en el cuarto
trimestre de 2013, habia 773.200 hogares sin ingresos, cuando en 2008 eran 470.600.
A la inversa, en 2008, un 43% de los hogares ingresaba mas de 2.000 euros netos
mensuales, mientras que en 2013 habia descendido al 36%.

Estos datos dan idea del nivel de pauperizacion de la sociedad espafiola, ya
que la crisis la sufren especialmente los sectores mas vulnerables y las capas medias
afrontan un proceso de reduccion de ingresos. Si se sigue un puro criterio monetario
de consideracién de quién es clase media a partir de los ingresos, se observa que la
caida de éstos tiene dos impactos: la reduccion de hogares y familias que pueden
considerarse como clase media y la precarizacién de su situacién. Es muy dificil
cuantificar quién pertenece o no a esta clase. Ademas de los criterios socioldgicos y
antropolégicos ya indicados, simplemente considerando los criterios puramente
monetarios, las propuestas oscilan entre cifras muy dispares ya que entran en este
grupo desde los que ingresan del 75% al 150% del ingreso medio (calculo de la
Universidad de Bremen, que en Espafia supondria un ingreso bruto entre 20.081 y
40.162 euros por hogar) hasta los que elevan la franja al 300%. En Espafa, se ha
afirmado que es clase media el que ingresa entre 20.000 y
60.000 euros anuales.

Se siga el criterio que se siga, los datos indican un adelgazamiento del grupo
gue tiene ingresos medios, dado el desplazamiento a las franjas inferiores. Si se
considera el grupo de hogares que ha ingresado entre 1.500 y 5.000 euros mensuales
netos (18.000 y 60.000 anuales), ha pasado de un 55,5% a un 49,6%. Este es s6lo un
célculo orientativo, pero en sintonia con otras propuestas de analisis que hablan de un
descenso en torno a estos parametros.

Evoluciondelarentamediaporcomunidad autbnoma

Un andlisis territorial permite observar la distribucién de la renta por hogar en
Espafia. En nuestro pais existen grandes desequilibrios econdmicos derivados de
razones histéricas, de los recursos disponibles, de la importancia de los distintos
sectores econdmicos, de la propiedad de la tierra, etc., que se reflejan en diferentes
indicadores, entre ellos, la renta disponible. Ademas, las politicas llevadas a cabo por
los distintos gobiernos autondémicos han influido en la dimension de la crisis y los
niveles de proteccién social existentes en cada comunidad auténoma (gréfico 1).
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Se constata que la disminucion o crecimiento de la renta media por hogar no ha
sido homogénea, més bien ha habido grandes diferencias entre comunidades
auténomas. En el periodo considerado, la renta media por hogar disminuy6 un 6,2%
en términos estatales (grafico 2). Extremadura, Castilla-La Mancha, Murcia y Baleares
sufrieron una reduccion que duplicaba la media nacional.

Gréfico 1 — Evolucion de larenta media por hogar por comunidades auténomas. En euros. 2008-2011

2011
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Menor o igual a 20.000 euros
De 20.001 a 25.000 euros
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Fuente: Elaboracion Fundacion Encuentro a partir de INE, Encuesta de condiciones de vida, varios afios.

Gréafico 2 — Evolucidén de larenta media por hogar por comunidades auténomas. En porcentaje de variacién. 2008-2011
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Fuente: Elaboracién Fundacién Encuentro a partir de INE, Encuesta de condiciones de vida, varios afios.
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Este diferente descenso lleva a interrogarse por los factores que lo explican. La
estructura de la actividad econdmica y del empleo de los territorios y el mantenimiento
de los sistemas de proteccion social pueden ser los dos factores que estén detras de
aquellas comunidades auténomas que mejores datos aportan. La expansion de la
construccion en el periodo anterior a la crisis, en algunos casos desplazando a otros
sectores tradicionales, y la evolucion del sector industrial constituyen elementos
fundamentales para comprender el crecimiento del desempleo como uno de los
factores clave en la disminucion de la renta. La sustitucion del empleo destruido por
empleos del sector servicios poco remunerados, como los de la hosteleria, es otro
elemento que puede explicar la evolucion de la renta en autonomias como Murcia,
Canarias o Comunidad Valenciana. Sin embargo, la fortaleza del sector industrial o de
otros sectores de alto valor afiadido, la productividad, la apuesta por la innovacion vy el
I+D han mantenido los niveles de renta de determinados territorios.

La combinacion de diversos aspectos en conjunto (no aisladamente) es lo que
puede explicar la evolucion de la renta en cada territorio:

— La dimension de la deuda acumulada, que ha incidido en el coste de su
devolucién e intereses, en la existencia de los recortes en servicios basicos y en los
mecanismos de proteccion de renta, y la disminucion de la inversion publica.

— La expansion del sector de la construccién en el PIB del territorio desde
principios de siglo. Asi, la construccién aumenté su peso en el PIB autonémico por
encima del 12% en Castilla-La Mancha o Murcia, llegando a superar el 15% en
Extremadura. Es relevante el dato de la expansion del sector en la Comunidad
Valenciana por encima del 10%, paralelamente a un proceso de contraccion del sector
industrial. Castilla y Lebn experimentd un importante crecimiento también, pero esta
capeando el temporal de modo mas efectivo.

— La presencia de un tejido industrial tradicional en las autonomias que mejor
han resistido esta disminucién de renta media. El peso de la industria en el PIB
autonémico es de mas de un 20% en Aragon, Asturias, Pais Vasco y Navarra, donde
alcanza un 28%. Castilla y Ledn supera el 17% con un nivel de productividad alto,
acompafiado ademas de un potente sector primario. Un porcentaje similar al que
existe en Galicia, con una apreciable presencia del sector industrial, por encima de la
media nacional. En general, representa uno de los elementos mas significativos y
compartidos entre las comunidades autonomas donde la renta ha aumentado o
disminuido en porcentajes poco significativos.

— Una mayor presencia de empleados publicos, lo que aporta una mayor
estabilidad en el empleo. La Administracion Publica extremefia representa un 25,7%
de su PIB, siendo mayor del 20% en Castilla-La Mancha y Andalucia.

— La productividad, que es muy baja en autonomias como Castilla La Mancha
o la Comunidad Valenciana (un 19% inferior a la media espafiola en el caso de la
industria) o en Murcia (un 15% menor). Sin embargo, Castilla y Ledn registra una
productividad mayor en la industria, la agricultura y la ganaderia.

— EIl gasto en investigacion y desarrollo es superior en los territorios con
menor impacto de la crisis en la renta. Valga como dato que el mayor gasto en
innovacion de las empresas se da en Pais Vasco, Castillay Ledn, Navarra 'y Aragon.
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— Otros factores territoriales coyunturales como, por ejemplo, el impacto de la
evolucion demogréfica han sido determinantes. El aumento de poblacion en Castilla-
La Mancha ha supuesto un incremento del desempleo ante la incapacidad de incluirla
en el mercado laboral.

— Las comunidades auténomas con un fuerte peso del sector de la
construccion en su estructura productiva han sufrido en mayor medida el aumento
del paro. La progresiva sustitucion de salario por subsidio de desempleo tras el largo
periodo de crisis de este sector tiene un gran impacto en la renta de los hogares.

— Aquellas comunidades autbnomas que estan mas envejecidas o en las que
el porcentaje de hogares que reciben pensiones es mayor han sufrido menores
recortes en las rentas.

Se puede concluir que las disimilitudes territoriales se producen por una
diferenciacion clara de los modelos productivos a los que se han dirigido y la apuesta
por la innovacion, la productividad, el I+D y los sectores de alto valor afiadido
relacionados con la agricultura, la industria o la tecnologia. Revisando la actuacion
politica y empresarial de este tiempo, las orientaciones y estrategias desarrolladas por
los territorios en su inversion se han mostrado determinantes a la hora de aportar a
sus ciudadanos oportunidades de formacion y empleo. La posibilidad de determinadas
clases sociales de incidir en estas decisiones y la direccion que tomaron las élites y
su connivencia con el estamento politico conforman el escenario que ha llevado a un
colapso como el que motivo la crisis y la incapacidad de la estructura de la actividad
econdmica territorial a la hora de enfrentarse a una situacion de deterioro econémico,
siendo incapaces de surtir de empleo, y menos aun de empleo de calidad, a la
poblacion.

Tampoco se debe obviar la parte de responsabilidad de sectores significativos
de la ciudadania, cegados por los efectos de una “burbuja inmobiliaria” que
aparentaba ser generadora de riqueza y de trabajo. El deterioro de las clases medias
y el empobrecimiento de las clases trabajadoras han sido el efecto del apoyo a élites
gue han dirigido su estrategia a un enriquecimiento rapido y que han expoliado los
frutos econémicos de la explotacion de los recursos de los territorios.

Anélisis por grupos sociales

Ya se han examinado los datos de renta mediante criterios no monetarios
introduciendo las consideraciones de ocupacién y otros factores de la posicion social
siguiendo una estructura similar a la planteada por Goldthorpe. En ellos se puede
analizar en qué medida la crisis ha afectado diferencialmente a las clases sociales. La
renta disponible ha disminuido sobre todo en los grupos sociales correspondientes a
obreros y en los trabajos no manuales no cualificados. Los menos afectados por el
descenso de renta son los hogares con miembros empresarios y las clases mas altas.
Ademas, se ha de tener en cuenta la subida de la carga fiscal, principalmente a través
del IRPF y del IVA y el aumento de los costes relacionados con la educacion, la
sanidad y otro tipo de servicios sociales que también han detraido renta al tener que
dedicarse a gastos no contemplados anteriormente.

Los datos de estudios e informes especificos realizados por otras instituciones
permiten completar el panorama que ofrecen las cifras agregadas y confirmar esta
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tendencia (tabla 6).

El grupo de obreros no cualificados es el que ha sufrido una mayor pérdida de
renta (—18,1%). Los trabajadores no manuales no cualificados y los obreros
cualificados han sufrido una merma en torno al 15%. EIl grupo social mas afectado por
la crisis es el de la clase trabajadora tradicional, que habia conseguido unas
condiciones materiales de vida dignas mediante un salario suficiente y las
aportaciones de los sistemas de educacion, salud y dependencia. Ademas, podia
tener la expectativa de que sus hijos, aun con diferentes oportunidades reales,
pudiesen tener un ascenso social a través de mecanismos como la formacién
superior, con un coste asequible, que les permitiese una cualificacion de la que sus
ascendientes no disfrutaban. La realidad es que la renta ha disminuido
significativamente y que los mecanismos correctores e igualatorios se han recortado.
Las clases medias se han visto menguadas, debilitadas y empobrecidas, pero no son
la Unica victima, ni siquiera la que ha sufrido un mayor impacto en sus condiciones de
vida. Esta crisis ha pauperizado a la clase obrera y debilitado sensiblemente a las
clases medias.

Se puede hacer un acercamiento a los efectos de la crisis desde la perspectiva
del ingreso y un enfoque socioldgico basado en la ocupacion. El primero muestra que
existe un empobrecimiento de las capas medias y bajas y un aumento de la pobreza,
sobre todo de la severa. En cuanto a la ocupacién, y a partir de un analisis sociolégico
de clase social, los datos muestran que la peor parte de la crisis la estan padeciendo
los trabajadores no cualificados, los obreros y los profesionales de nivel medio y bajo.
Los profesionales cualificados y los directivos resisten mejor sus envites. La clase
social influye en el comportamiento de las personas ante la crisis, sus condiciones de
vida y su capacidad para afrontarla. Existen condiciones distintas en funcién de
variables que tienen que ver con la posicion de la persona: su cualificacion, la
propiedad de medios de produccion, la actividad que desempefia o la posicién
jerarquica. La posicion socioecondmica que ocupa la persona ha posibilitado mejorar
ese tipo de condiciones como, por ejemplo, los niveles de cualificacion o el
desempefio de un trabajo manual. En este sentido, los mecanismos que favorecen la
equidad en la educacion y la formacién son claves. Se puede suponer que los
recortes en materia educativa, el encarecimiento de las tasas universitarias y de los
estudios superiores dificultaran el acceso a la formaciéon superior de las personas de
menor renta y, como consecuencia, a mayores niveles de cualificaciéon y a la
posibilidad de acceder a trabajos de cuello blanco.
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Tabla 6 — Evolucidén de larenta neta disponible del hogar corregida segun la clase social de la persona que mas
recursos econdémicos aporta. En euros constantes de 2013. 2007-2011

2007 2011 Variacion Varia(.:ién
absoluta relativa
la. Clase de servicio 23.769 23.084 -685 =29
Ib. Empresarios con asalariados 13.071 12.012 -1.059 -8,1
1. Clase de servicio bajo 20.736 17.681 -3.055 =147
llla. No manual semicualificado 19.055 17.311 -1.744 -9.2
lllb. No manual no cualificado 15.341 12.952 -2.389 -15,6
I\Vab. Auténomos 12.722 12.113 -609 —4.8
V. Supervisores 19.665 17.551 -2.114 -10.8
VI. Obreros cualificados 14.517 12.356 -2.161 -14.9
Vlla. Obreros no cualificados 12.844 10.522 -2.322 -18,1
IVe/VIb. Agricultores y jornaleros 9.984 9.373 -611 —6,1
Sin informacién 11.542 11.223 =319 -2,8
Total 16.250 14.729 -1.521 -9,4

Nota: Para la correccién del nimero de miembros del hogar se ha rectificado por la escala modificada de la OCDE, que
asigna el valor 1 al primer adulto, 0,7 al resto de mayores de 13 y 0,3 a los menores.

Fuente: Martinez Garcia, J. S. (2014): “; Cémo afecta la crisis a las clases sociales?”, Zoom politico, n. 20.

Se prevé un escenario en el que se acrecentaran estas dos tendencias: el
empobrecimiento de las clases medias y bajas y las dificiles relaciones entre clases
con la caida del poder adquisitivo y las condiciones de vida de las capas que no
puedan acceder a una cualificacion profesional y académica.

Es cierto que a lo largo de la transicion se adoptaron politicas y medidas que
permitian una situacion de mayor equidad y mejoraron las condiciones de vida de
grandes capas sociales, tanto de las clases trabajadoras de cuello azul como de las
clases medias heredadas del franquismo que crecieron, con todas las posibles
criticas que se puedan hacer al proceso. Se puede discutir que los motivos fuesen
una mayor presencia de los valores de justicia social en el Gobierno del pais o que
simplemente la existencia de las clases medias y un mayor poder adquisitivo de la
clase obrera eran necesarios en ese momento de expansién econémica y de
necesidad de estabilidad politica y social. La realidad social y econémica de grandes
capas sociales mejoré y cambid. Se consolidé una expectativa de justicia social, de
condiciones de vida acordes con la dignidad humana y de participacion en el sujeto
politico colectivo, independientemente de la clase social a la que se perteneciera. El
ideal de la ciudadania social en el que se basan nuestras sociedades es que todos
podamos ser titulares de todos los derechos y podamos ejercerlos en igualdad.

En esta crisis aparece un nuevo modelo en el que ese bienestar colectivo y la
idea de proteccion social estan en cuestion. Ademas, la relacion de la clase media y
de la trabajadora con las élites y las nuevas clases aparecidas en el proceso de
globalizacion (corporativa, profesional global, etc.) estd reconfigurandose vy
modificando los objetivos del consenso social en una nueva etapa del conflicto
existente entre clases, de modo que exista una transferencia de renta y riqueza hacia
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las élites, la clase corporativa y los grupos que le dan servicio técnico e ideol6gico en
aras de dar respuesta a las necesidades del sistema global en que vivimos. No es un
proceso Unico en Espafia. En Europa se tiende a una precarizacion de las
condiciones laborales, con sus consecuencias sociales y economicas, ante la
demanda de sectores ideoldgicos concretos de mayor flexibilidad y recorte de
derechos aparentemente necesarios para la flexibilidad, la competitividad, la
productividad y la creacion de empleo.

Se ha de tener en cuenta la situacién de partida de una histérica construccion
del Estado de bienestar y la existencia de amplios sectores consolidados y
tradicionales de clase media. Por ejemplo, el Instituto Aleman de Investigacion
Econdmica (DIW) y la Universidad de Bremen han publicado un estudio que sefiala
que el 58% de la poblacion alemana tenia un nivel socioeconémico medio en 2012,
frente al 65% de 1997, debido a las politicas derivadas de la Agenda 2010, que, con
el objetivo de aumentar la competitividad, produjo fuertes descensos en los salarios.
En otras partes del mundo se dan procesos contrarios, como en Latinoamérica, que
esta viviendo la extension de una clase media que ya alcanza al 30% de la poblacion,
cuando hace una década era la mitad. Durante estos afios, los gobiernos
latinoamericanos han alertado de las consecuencias negativas que tuvo para ellos la
implementacion de las politicas de los organismos transnacionales como el FMI y el
Banco Mundial ante la deuda y la crisis similares al austericidio que se nos ha
impuesto. El éxito econdmico que viven ahora determinados paises emergentes esta
relacionado en parte con la ruptura con las viejas recetas contra la crisis.

Ademas, hay que preguntarse si el empobrecimiento producido por la crisis es
pasajero y con la mejora de las condiciones econémicas se volvera a los niveles
salariales anteriores. La Escuela de Negocios EADA y la Consultora ICSA han
publicado un estudio basado en 80.000 encuestas a empleados por cuenta ajena
(gréfico 3). Este informe revela que el salario medio de los directivos no ha parado de
subir: en 2007 era de 68.705 euros brutos anuales, ascendiendo hasta los 80.330 en
2013. Sin embargo, el de los empleados y mandos experimentaron una subida en
2008 y 2009 para bajar a partir de entonces. En el periodo 2007-2013, las
retribuciones de los directivos aumentaron un 9,2%, las de los mandos intermedios
cayeron un
—-4,8% vy las del grueso de los empleados un —6,3%. La prensa calificé estos datos
como una constatacion mas de la disolucion de la clase media.

La evolucién de la remuneracion del estudio de EADA-ICSA muestra que el
mayor aumento se produce en 2013, justo el afio en que disminuye mas el salario de
los mandos intermedios y en el que empieza a tocar suelo la caida del PIB. El
deterioro econdmico lo sufren mas las clases medias y las trabajadoras, mientras que
la mejora de la economia no repercute en ellas, sino en un incremento salarial de los
directivos.

Es interesante ver el desglose por sectores de estos datos, sobre todo teniendo
en cuenta que uno de los que mejor se estd comportando es el del turismo. Sin
embargo, llama la atencion que, en el grupo de los empleados, los que mas caida
salarial han sufrido y los peor pagados sean los del comercio y los del turismo. Los
datos apuntan a que se esté consolidando un modelo de retribucion que favorece mas
a determinados grupos y que disminuye la remuneracion que ofrece a ciertas
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posiciones jerarquicas en la empresa que ocupan las categorias media y baja,
aumentando la brecha salarial, 1o que polariza la distribucién de la renta. Mientras
el deterioro econdmico ha afectado a trabajadores no cualificados, manuales y
obreros, la mejora esté beneficiando a directivos y clases medias-altas.

Gréfico 3 - Evolucion de los salarios brutos por categorias. En euros anuales. 2007-2013
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Fuente: EADA-Grupo ICSA, Evolucion salarial 2007-2013, 72 ed. Informe de remuneraciones.

Continuando el analisis de los datos desde una perspectiva de grupos sociales,
se ha de tener en cuenta que las transformaciones de clase en el marco de la
globalizacion han producido la aparicién de una clase subalterna de inmigrantes con
estatus de ciudadania diferencial. En Espafia se ha producido un reconocimiento
desigual de los derechos y libertades de los extranjeros en funcion del momento
politico y de la situacion legal, bien sea de irregularidad o con diferentes
autorizaciones. Existe una masa marginal creciente, cuyo reto es integrarse en los
sistemas productivos, pero también en los sistemas sociales. La poblacion extranjera,
en lineas generales, presenta unas condiciones de vida mucho mas vulnerables y
deterioradas. El estudio de las rentas por nacionalidad muestra una realidad de
desigualdad, subalternidad y pobreza realmente sistémica. La etnia se convierte en
un factor determinante para la posicion socioeconémica con un infimo prestigio y
capital simbdlico y con enormes dificultades para poder desarrollar un proyecto
propio en el espacio social. Un amplio sector de la poblacién extranjera tiene serios
problemas para la adquisicién de un minimo capital econémico y, por ende, del resto
de capitales sociales y culturales.

Especialmente significativo es el dato de la renta media por unidad de consumo
(posteriormente se comprobara que la pobreza infantil se extiende de modo especial
entre la poblacion extranjera). En el grafico 4 se puede observar la enorme diferencia
entre la renta disponible por unidad de consumo con el alquiler imputado.

La poblacion extranjera no comunitaria dispone actualmente del 56,3% de la
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renta que un espafiol por unidad de consumo, cuando en 2006 era del 65,1%. Los
extranjeros de la UE alcanzan el 81% (aun asi, es probable que Rumania y Bulgaria
distorsionen estos datos y que en el resto de paises la renta sea mucho mayor). A lo
largo de la crisis, ha habido una disminucion de la proporcion de la renta media, lo
que sefiala claramente que la poblacion extranjera ha sido una de las méas afectadas
(gréfico 5). Nuevamente, detras de este fendbmeno aparece la destruccion de empleo
en el sector de la construccion, al que muchos inmigrantes se incorporaron a su
llegada a nuestro pais. La falta de una red familiar en la que apoyarse en los
momentos de crisis también ha provocado que muchos inmigrantes acepten
reducciones de salario o trabajos con niveles salariales menores a los que tenian con
anterioridad. Si los obreros no cualificados han sufrido un mayor recorte en sus
ingresos y hay una presencia superior de inmigrantes en estas ocupaciones, parece
I6gico que éstos hayan sufrido un mayor recorte en su renta.

La integracion de la inmigracion constituye uno de los retos de nuestra
sociedad. No tanto desde el punto de vista de la adaptacion o del reconocimiento de
la diferencia, sino desde la perspectiva de la equidad y de la lucha contra la
marginalidad y la pobreza. La variable étnica no deberia constituir una razén para la
discriminacion y la segregacion de clase. La incorporacién de la poblacion extranjera
a las clases medias y a unas mejores y equitativas condiciones de vida es una de las
necesidades de reconstruccion y regeneracion de nuestra sociedad en este contexto
histérico. Las mismas razones éticas y politicas de la justicia social y del ejercicio de
los derechos y de la ciudadania junto a las razones instrumentales del consumo, la
estabilidad y la regulacion del conflicto social entre clases y grupos sociales deberian
tenerse en cuenta a la hora de afrontar la realidad migratoria.

Gréafico 4 — Evolucién de larenta media por unidad de consumo segun la nacionalidad. En euros anuales. 2006-
2011
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Nota: Renta media por unidad de consumo con alquiler imputado. Los ingresos por unidad de consumo se obtienen, para
cada hogar, dividiendo los ingresos totales del hogar entre el nimero de unidades de consumo.

Fuente: Elaboracién Fundacién Encuentro a partir de INE, Encuesta de condiciones de vida, varios afios.
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Gréafico 5 — Evolucién de larenta media por unidad de consumo segun la nacionalidad. En porcentaje de la renta
media por unidad de consumo si la nacionalidad es espafiola. 2006-2011
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Fuente: Elaboracion Fundacion Encuentro a partir de INE, Encuesta de condiciones de vida, varios afios.



Desigualdad

Ya se ha sefialado que la reduccion de la renta se ha producido de una forma
diferencial. Entre 2007 y 2010, el 10% de los hogares espafioles con menores
ingresos perdio practicamente un tercio de éstos, con una caida anual del 14%. Por el
contrario, los ingresos del 10% mas rico disminuyeron en aproximadamente un 1% al
afio. Esto supone un fuerte aumento en la desigualdad de los ingresos que acompana
al proceso de empobrecimiento. Si se compara con el resto de los paises de la UE o
de la OCDE, nuestros niveles de desigualdad son muy superiores, acrecentandose
sobremanera. En el periodo resefiado, la media de pérdida de ingresos en la OCDE
fue del 2% entre los hogares mas desfavorecidos.

Si se analiza la estructura de los ingresos por quintiles (tabla 7), se puede
observar qué porcentaje de éstos acumula cada grupo de poblacion. El 20% de la
poblacion con mayores ingresos dispone del 40% de los ingresos, mientras que el
20% con menores ingresos solamente tiene el 6,4%. Existe una tendencia sostenida
en nuestro pais hacia una mayor acumulacion de los ingresos por parte de unos
pocos. Si nos fijasemos en los deciles, el 10% con menores ingresos acumulaba el
1,9% de los ingresos del pais mientras que el 10% con mas ingresos alcanzaba el
24,5%.

Tabla 7 — Evolucion de la distribucion de los ingresos por quintiles. En porcentaje. 2004-2013

2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013

Primer quintil 7.3 7.1 7.0 7.1 6.8 8.1 586 57 57 6.4
Segundo quintil 13.0 12,7 12,8 12,8 12,9 13.0 12,7 12,3 12,3 12,5
Tercer quintil 17.8 17.4 17.7 17.6 17.7 17.8 17,6 17,5 17.2 17.4
Cuarto quintil 23,5 235 23,6 23,86 23,8 239 238 24,1 24,0 23,6
Quinto quintil 38,3 39,2 38,9 38,9 38,7 39.2 40,2 40,3 40,8 401

Nota: En 2004 y 2013 se producen rupturas de la serie.
Fuente: Elaboracion Fundacion Encuentro a partir de datos de Eurostat.
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Tabla 8 — Evolucidn del indice de Gini en la UE-28. 2005-2012

2005 2008 2007 2008 2003 2010 Fiih ] 22 lu:::
Alemanla 25,1 26,B 304 2 29,1 283 29,0 25,3 22
Austria 25,2 253 262 252 25,7 26,1 26,3 276 1.4
Bakgica 23,0 27,8 26,3 7.5 26,4 2E.E 26,3 25,6 -14
Buigara 23,0 .2 353 359 334 32 350 336 86
Chipre 28,7 28,8 29,8 23,0 29,5 30,1 29,2 31,0 23
Croacla 30,0 28,0 20,0 23,0 7.0 4 3.0 0,5 0,5
Cinamainca 23,5 237 252 251 26,9 283 278 281 4.2
Eslovagula 26,2 28,1 24,5 23,7 24.B 253 25,7 25,3 -0.5
Eslovenia 3B 237 232 234 2.7 238 238 3T 0.1
Espafia 2.2 LR 3.9 319 330 M4 M35 &1 2.8
Estonla .1 EER 334 30,9 4 N3 ] Rl 325 -1,B
Finlandia 26,0 259 26,2 25,3 25,9 254 25,8 255 -1
Francla 27,7 73 25,6 29,5 29,9 20,3 30,8 D= 23
Gracla 332 M3 ] 34 331 k ek ] 335 & 1.1
Holanda 26,5 264 276 2T E 272 255 258 254 -15
Hungria 76 3.3 256 252 247 241 26,6 26,5 =07
Inanda 3.9 LR 3.3 295 28,8 0T 29,6 29,5 -2
lalla 32,8 321 32,2 31,0 L] 31,2 31,9 3,5 -0.9
Letonia 36,2 3B 354 ITE IS 359 35,1 357 -0.5
Litwania 362 350 338 M0 3E39 ko] 33,0 32,0 —4.3
Luamipunga 26,5 278 T4 i 292 7 a 72 28,0 1.5
Mat 70 271 26,3 28,1 274 28,6 72 271 0.1
Polonla 355 33,3 32,2 32,0 4 A 3,1 30,5 -4.7
Portugal 36,1 T 36,8 IS k4 BT M2 M5 -3.5
Reing Unido M5 25 32,6 335 324 k=R-] 33,0 3za -1,8
Replbliza Checa 26,0 253 25,3 247 281 248 252 243 -1.1
Rumania 1.0 3.0 37.B 36,0 349 333 332 322 22
Suecia 234 240 234 240 24,8 221 244 243 14
UE-27 30,8 .3 30,6 30,3 30,5 30,5 30,8 308 0.0
UE-28 3.5 30,8 308

Fuente: Elaboracién Fundacién Encuentro a partir de datos de Eurostat.

Para medir la desigualdad disponemos de diversos indicadores. El indice de
Gini mide hasta qué punto la distribucion del ingreso entre individuos u hogares se
aleja de una distribucion perfectamente equitativa. El valor 0 sefialaria una sociedad
equitativa perfecta y 100, la mayor de las desigualdades.

En la tabla 8 se puede ver la evolucién del coeficiente en la Unidbn Europea
desde 2005. En el periodo previo a la crisis, entre 2005 y 2008, el indice de Gini
desciende ligeramente en Espafia, mientras que la media de la UE sigue el proceso
contrario. Sin embargo, en el periodo de crisis pasa de 31,9 en 2008 a 35 en 2012,
situdndose entre los mas altos de la UE-28. Los indicadores sefalan que al
empobrecimiento y a la caida de renta y poder adquisitivo le acompafia un fuerte

aumento de la desigualdad.
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El indicador S80/S20° mide la desigualdad en la distribucion a través de ratios
entre percentiles. Este indicador es la proporcién de renta que se obtiene para el
quintil superior, es decir, el 20% de la poblacién con el nivel econémico mas alto, en
relacion con la poblacion del quintil inferior. Los valores méas altos indican
desigualdad.

El S80/S20 también muestra que la desigualdad ha crecido: el 20% mas rico
tiene 7,2 veces el nivel de renta del 20% mas pobre. Espafia es el pais de la UE
donde mas ha aumentado esta diferencia en el periodo analizado (tabla 9). La
disminucion de la renta de los hogares pertenecientes a las clases medias y bajas
se acompafia de una mayor acumulacion de la renta total por parte de aquellos que
ya tienen los niveles econdmicos mas altos.

Tabia 3 - Ewolucion dal Indicador SBO0M520 an k3 UE-28. 2005-2012

2005 2008 2007 2006 2003 20W0 20m 2z AnE

clén
Alemania s 41 49 43 45 45 45 43 a5
Ausna 38 T 38 37 3T k) 38 42 04
Beigica 40 4z 3.8 4.1 38 39 3 3.3 =01
Bulgaria 37 51 7.0 B.5 58 5.5 6.5 LAl 2,4
Chipre 43 43 44 43 44 45 43 47 04
Croacia a7 44 4.5 45 43 55 54 £4 [
Dinamanca 35 34 AT 3.6 46 4.4 44 45 1.0
Eslovaguia 39 41 3.5 3.4 36 38 38 3T -0.2
Eslovenia 34 34 33 24 32 34 35 34 o0
Espafla 55 55 55 5.7 &4 7.2 A 72 1.7
Estonla 59 55 5.5 5.0 50 50 53 5.4 -0.5
Finlandia 36 36 a7 3.8 37 36 37 a7 0.1
Francla 40 4.0 39 244 44 44 4.5 4.5 0.5
Gracla 58 B.1 E0 59 5B 55 &0 8.6 D&
Holanda 40 3B 40 40 40 7 3.3 3.6 -0.4
Hungria 40 85 a7 3.6 35 34 39 40 0.0
iranda 5.0 43 4.8 44 4.2 47 48 4,7 0.3
Halla 5B 55 55 51 52 52 56 5.5 0.1
Letonia &7 7A 64 7.3 T4 E3 85 B.E -0.2
Liuania 62 6.3 59 59 B4 T3 58 53 =15
LiseembLrga 35 4.2 a0 4.1 43 a1 4.0 4.1 02
Maita 35 40 39 43 40 43 4,0 3.5 oo
Paionia BE 56 53 51 1) &0 50 458 17
Porugal 7.0 67 &85 6.1 &0 5.8 a7 5.8 -12
Reing Uniso &5 54 53 & 53 54 53 54 0.5
Replbica Checa 7 35 35 34 35 35 35 3.5 -02
Rumania 43 53 78 70 E7 6.0 6.2 B3 14
Suecla 33 36 33 3.5 7 35 36 37 04
UE-27 a0 a0 50 50 50 5.0 A 5.1 01
UE-28 50 51 5.1

Fuente: Elaboracion Fundacion Encuentro a partir e datos e Eurostat.

Los datos disponibles sobre la renta indican que aumenta segun lo hace la
edad hasta llegar al m&ximo situado en los hogares cuya persona de referencia tiene
entre 55 y 64 afos. Los profesionales liberales, los directivos y los empresarios con

9 Este indicador recoge con exhaustividad los ingresos corrientes (considerando los monetarios y los no
monetarios) por parte de los hogares en un afio natural. Con el fin de comparar las rentas de los hogares se
utilizan las llamadas escalas de equivalencia, convirtiendo las rentas totales de los hogares en rentas
equivalentes. Las escalas de equivalencia son una medida de ajuste que convierte el nimero de miembros
residentes en el hogar en unidades de consumo. A pesar de que hay numerosas formas de realizar este
ajuste, la escala de equivalencia utilizada es la de la OCDE modificada. Esta escala da valor 1 al primer adulto,
0,5 al resto de adultos y 0,3 a los menores de 14 afios. La renta total de un hogar se divide por el nimero de
unidades de consumo del hogar y se obtiene la renta equivalente o renta por unidad de consumo. A efectos de
los analisis de distribucion personal de la renta y del riesgo de pobreza, a cada miembro de un hogar se le
atribuye la renta equivalente de su hogar
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asalariados son los menos perjudicados por la crisis, tanto en relacién con el paro
como respecto a la pérdida de ingresos. La desigualdad aumenta debido a que quien
mas se ha empobrecido es la clase obrera, y en especial los trabajadores no
cualificados.

La Encuesta de presupuestos familiares recoge el incremento significativo de
las personas y los hogares que dependen de pensiones y subsidios, en paralelo a la
disminucion de los hogares dependientes del trabajo, tanto por cuenta propia como
ajena. En 2013, un 42,1% de los hogares espafioles dependia de algun tipo de
prestacion contemplado en los mecanismos de proteccion de renta del Estado,
mientras que en 2007 alcanzaba el 33% (tabla 10). Si se tuviese en cuenta a las
personas, este dato habria sufrido un incremento mayor, pasando del 25% al 35,8%.
La economia familiar da soporte a muchas personas que se han quedado en paro, a
la vez que las pensiones, los subsidios y las prestaciones por desempleo han pasado
a ser la unica fuente de ingresos de la que se vive, en coherencia con la imagen que
se ha instalado popularmente de que las personas mayores sostienen
econdémicamente a los familiares que se han quedado sin trabajo. Este aumento se ha
visto acompafiado de la reduccién de los hogares cuya principal fuente de ingresos es
la renta del trabajo, que han pasado de un 64,9% a un 55,7%, descenso mas acusado
en el caso de los trabajadores por cuenta ajena. Poco mas de la mitad de los hogares
espafioles puede vivir de su trabajo. El trabajo por cuenta propia —el llamado
emprendimiento no esta sustituyendo esta dependencia de los mecanismos de
proteccién de rentas.

Ademas, el porcentaje de hogares que viven de rentas de la propiedad y del
capital ha aumentado. Una posible causa es la pérdida de otros ingresos, por lo que
las rentas de capital o alquileres son la principal fuente de ingresos. No es que
aumente su aportacion al PIB, es que no les quedan otras fuentes de ingresos o estos
ingresos superan los procedentes de otras fuentes.

Tabla 10 - Evoluckdn de los hogares segun la primclipal fuents de Ingrescse del hogar. En porcentaje. 2007-
2013

2007 2008 2003 2040 201 242 2043

Trainajo por eusnta propla 128 125 123 MNME 112 107 100
Trabajo por cuenta ajena 520 512 482 4B3 476 464 45T
Pensiones contributivas y no contributivas

{Jubliacian, Invallde, visdedad, efc.) 07 W7 3WE MNE NI 327 I8
Subsidios y prestaciones por fesempleo y olros

suibsidios y presiaciones soclales regulares 23 36 55 6,5 7.1 T3 a3
Rentas de (3 propledad y del capltal y ofos

Ingresos reguianss 14 14 1.5 1.5 1.7 1.9 1.9
N consta or 06 o7 06 04 04 03
Taotal 100 100 100 100 100 100 100

Mofa: S0k 52 enen en cuenta los hogarss con INgresos.
Fuente: Elaboracitn Fundacian Encuentro a partir de IME, Encuests de presupussios famiiares, vanos aflos.

El desempleo y la pérdida de renta por el trabajo estan ocasionando una
transformacion en la forma de vida de los hogares espafioles y en las estructuras de
ingresos. Més alla de las medias estadisticas, otro parametro clave es que el aumento
del paro ha expulsado a muchas personas de la clase media, al reducirse
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drasticamente sus ingresos y pasar a percibir solo la prestacion por desempleo o
subsidios especiales para parados de larga duracion.

El contexto, sin embargo, impulsa el discurso de la necesidad de disminuir la
cobertura, extension y cuantia de los mecanismos de proteccion de rentas mientras
se dirigen la mayoria de los esfuerzos econémicos al sostenimiento de las estructuras
financieras. El correlato del desempleo y los recortes es el aumento de la pobreza, la
desigualdad y la diferencia entre clases.

La comparacién con Europa no nos deja en un buen lugar. Los datos indican
gue s6lo Rumania tiene mayores indices de pobreza. Enlineas generales, las cifras
referidas a desigualdad y pobreza sitlan a Espafia en la cola, detras de Rumania vy,
en ocasiones, de Grecia.

Desempleo y poblacion activa

La Encuesta de Poblacion Activa recoge los datos de activos, ocupados y
desempleados durante el periodo de referencia de la encuesta. Los activos son los
mayores de 16 afios que suministran mano de obra o estan disponibles para
incorporarse a la produccién, los ocupados son los que han estado trabajando al
menos una hora y los parados son las personas de 16 o mas afios que han estado sin
trabajo, disponibles para trabajar y buscando activamente empleo.

En el tercer trimestre de 2012 se alcanzaron los niveles méaximos de actividad,
disminuyendo a partir de entonces, lo que se refleja, por un lado, en la salida al
extranjero de inmigrantes retornados y de autéctonos que buscaron suerte en otros
paises vy, por otro, en el desanimo de algunos sectores de la poblacion ante la
situacién econémica que les llevaba a ser inactivos. Las estrategias iniciales de los
trabajadores extranjeros se orientaron a mantener su posicion en el pais, con un nivel
bajo de retorno, que ha ido aumentando hasta llegar a mas de 250.000 retornos o
salidas a otros paises en el Ultimo afo.

La distancia entre ocupados y activos se ha incrementado desde 2007. Los
datos del segundo trimestre de 2014 cuantifican el nUmero de activos en 22.975.900
personas, mientras que la tasa de actividad es del 59,6%. Lo mas preocupante es
observar que la poblacién ocupada ha disminuido a niveles de 2003. Es decir, mas
de diez afios de retroceso, con alrededor de
3.300.000 personas activas mas.

Desde que comenz0 la crisis se ha triplicado la tasa de desempleo en nuestro
pais, pasando del 7,9% en el segundo trimestre de 2007 al 24,5% en el segundo
trimestre de 2014. La destruccién de empleo ha asolado la renta de los trabajadores,
inicialmente en los estratos mas bajos, para posteriormente alcanzar a grupos de
trabajadores mas cualificados. Esto explica la bajada de las rentas de los hogares y
las personas, pero no completamente, dado que la destruccion de empleo esta
acompafiada de la reduccién salarial de los trabajadores que siguen en activo y de
una bajada dréastica de los sueldos en los empleos de nueva creacion.

En el primer trimestre de 2013 se alcanz6 el maximo histérico de tasa de
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paro, con un 26,9%, descendiendo levemente hasta alcanzar el ya mencionado
24,5%. Esta disminucién se anuncia como efecto de una mejoria econémica,
aunque no hay que olvidar el elevado nimero de personas que ha emigrado de
nuestro pais y que, si engrosasen las listas de desempleo los que estan en edad
de trabajar, provocarian un aumento de este porcentaje. Otro elemento a tener en
cuenta es el tipo de empleo de nueva creacidon, con menores salarios y mayor
temporalidad. La situacion del mercado de trabajo continda siendo muy negativa, con
menos empleo, unas tasas de paro elevadisimas y una mayor precariedad del empleo
creado en la duracion y el salario, que cada vez es mas desigual entre aquellos que
permanecen en el mercado laboral y los que se incorporan de nuevo o por primera
vez.

Los jovenes son uno de los grupos mas vulnerables ante el desempleo. La tasa
de paro juvenil (de 16 a 24 afios) ha crecido desde 2007, afio en el que no alcanzaba
el 20%, hasta llegar al 56,9% en el primer trimestre de 2013 (grafico 6). Desde
entonces ha descendido levemente hasta el 53,1%. Si se compara con la UE-28, la
tasa de desempleo juvenil en 2007 era ligeramente inferior a la espafiola (15,7% en la
UE-28 y 18,1% en Espafia) y ha pasado a ser menos de la mitad de la espafiola en
2013 (23,4% y 55,5%, respectivamente). También es el grupo de edad en el que ha
disminuido mas el nimero de activos. Las razones son dos: la salida al exterior y lo
gue se denomina efecto-desanimo; es decir, personas que no siguen buscando hueco
en el mercado laboral debido a la falta de expectativas de poder entrar en él. Este
descenso de la actividad entre los jovenes es consecuencia también de un aumento
en la continuacién de los estudios, sobre todo en los de 16-19 afios, provocado por
las malas expectativas del mercado laboral, lo que puede ayudar a normalizar
nuestras tasas de escolarizacion en este segmento respecto a las de paises de
nuestro entorno, bastante deterioradas durante el periodo de la denominada “burbuja
inmobiliaria™®,

10 vVéase Fundacién Encuentro (2013): “Los jévenes hoy: aprender a tomar decisiones en un entorno
enmaranado”, Informe Espafa 2013, p. 111-175.
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Gréafico 6 — Evolucién de los activos y parados (en miles) y de la tasa de paro de la poblaciéon de 16 a 24 afios.
2007-2014

ACtivos
Parados g I
{em miles) Tasa de pan
3000 i &0
!
2500 -— - 50
I
21000 ; 40
1.500 30
1.000 20
500 10
o T T 1 T 1 T T 1 T T 1 T T 1 T T 1 T T 1 o
2007 2008 il 2010 2011 iz 213 2014

Fuente: Elaboracion Fundacion Encuentro a partir de INE, Encuesta de Poblacion Activa, varios nimeros.

Pobreza

El andlisis muestra el desplazamiento que se estd produciendo entre los
grandes grupos de renta en nuestro pais. Y desvela una gran preocupacion por las
personas y familias que van acercandose al riesgo de exclusién social desde
posiciones econdémicas desahogadas de modo mas o menos generalizado,
suméandose a los sectores tradicionalmente vulnerables.

Se han podido observar tres procesos que acentlan y caracterizan el
empobrecimiento de nuestra sociedad: el descenso de las rentas de los hogares,
especialmente las mas bajas; el aumento de la desigualdad de renta y patrimonio
entre las clases alta y media-alta con el resto; y la extensién de la dependencia de los
hogares respecto a los subsidios y las prestaciones que sufren los recortes.

Muchos de los avances conseguidos en las Ultimas décadas de reduccion de
pobreza severa han sufrido un retroceso, haciendo insostenible la vida cotidiana de
sectores importantes de la poblacién. El peligro de este fenédmeno es su
consolidacion, porque puede darse el caso de que lleguen épocas de bonanza
econdmica y se mantenga la situacion de estas grandes bolsas de pobreza, dado que
la experiencia indica que en los tiempos de crecimiento, la pobreza y la exclusién no
se reducen en la misma medida en la que crecen en los momentos de crisis. Esta
preocupacion se incrementa cuando se observa que el interés por la igualdad, la
universalidad de derechos, la reduccion de la pobreza, la proteccién social y la
creacion de mecanismos eficaces de proteccion de rentas est4 desapareciendo de
las prioridades de la agenda publica.
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El nimero de personas que estaba en situacion de pobreza severa (renta
media por persona de menos de 307 euros al mes) se ha duplicado en estos afios
de crisis, ascendiendo a tres millones de personas. La tasa de riesgo de pobreza o
exclusién social usada en la Estrategia Europea 2020 muestra que ésta ha crecido
casi cinco puntos desde 2007. En 2013 disminuy6 casi un punto, pero parece que
puede ser mas un efecto estadistico por la disminucion de las rentas de referencia
que una reduccion real de este riesgo (grafico 7).

El problema no es s6lo el aumento, sino el riesgo de consolidacién o, mas
técnicamente, la cronificacion de la exclusion. Los datos que sefialan este riesgo son
el incremento de los parados de larga duracion (mas de un afio), su incidencia en los
grupos de edad de mas de 50 afios (de dificil reincorporacion al mercado laboral) y la
constatacion en los informes de las entidades sociales que trabajan en el campo de la
exclusion y de los datos de los servicios sociales de que un nimero cada vez mayor
de las personas atendidas llevan varios afios solicitando ayudas.

Gréfico 7 — Evolucion de latasa de riesgo de pobreza o exclusién social. En porcentaje. 2004-2013
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Nota: La poblacion en riesgo de pobreza o exclusion social es aquella que esté en alguna de estas situaciones: en riesgo
de pobreza (menos del 60% de la renta mediana de los ingresos por unidad de consumo), en carencia material severa (en
al menos cuatro conceptos de una lista de nueve) o en hogares sin empleo o con baja intensidad en el empleo (hogares en
los que sus miembros en edad de trabajar lo hicieron menos del 20% del total de su potencial de trabajo durante el afio de
referencia).

Fuente: Elaboracién Fundacién Encuentro a partir de INE, Encuesta de condiciones de vida, varios afios.

Mas graves parecen aun las cifras de la pobreza infantil. Segun Eurostat
(grafico 8), en 2012, Espafia era el segundo pais europeo (después de Rumania)
con mayor grado de pobreza infantil relativa (menores de 16 afios) y con niveles muy
altos de riesgo de pobreza y exclusién, superando el 33%. Un analisis por origen
muestra un aspecto todavia mas preocupante: uno de cada dos nifios de origen
extranjero esta en situacion de riesgo de pobreza y exclusién.

Si se atiende al porcentaje de personas de mas de 16 afos por debajo del
umbral de riesgo de pobreza que refleja la Encuesta de condiciones de vida, se
observa que, siendo la media del pais del 21%, hay una distribucion muy desigual por
origen: mientras que el 18,5% de los espafioles estd por debajo de ese umbral,
aumenta hasta el 31,2% para los extranjeros de la UE (con clara influencia de
Rumania y Bulgaria) y llega al 46% para las personas de nacionalidad
extracomunitaria.
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El empobrecimiento de grandes capas de la poblacién aparece como uno de
los sintomas, junto al desempleo y la desigualdad, de la gravedad de la crisis, no so6lo
por la pérdida de empleo e ingresos, sino por el desigual reparto de sus costes, ya
que la sufren mas cuanto mas baja es la capa social. No se trata s6lo de un problema
monetario, la acumulaciéon de renta y riqueza esta asociada con la de poder e
influencia en los espacios de decision y disefio de las politicas. EI empobrecimiento
de las capas medias y bajas se ve acompafiado de un debilitamiento democratico, en
el que la distancia entre las élites y las clases corporativas, por un lado, y las capas
medias y bajas, por otro, se acentla debido a una mayor capacidad de influencia en
las élites politicas y, por tanto, en la agenda publica. Esto contribuye a acentuar dos
procesos sociopoliticos paralelos al socioeconémico: el aumento del conflicto social
y la crisis institucional y de legitimidad.

Grafico 8 — Tasa de riesgo de pobreza infantil y tasa de riesgo de pobreza infantil o de exclusién social en la UE-28.
En porcentaje de la poblacién menor de 16 afios. 2012
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(*) Calculada como el porcentaje de personas con ingresos inferiores al 60% de la renta mediana después de transferencias
sociales.

Fuente: Elaboracién Fundacién Encuentro a partir de datos de Eurostat.

4. Lacaravisibledelafracturadelas clases medias
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La emigracion

Uno de los fendbmenos que mas ha llamado la atencién durante estos afios ha
sido la salida de Espafa de trabajadores, especialmente jovenes. La inexistencia de
un mecanismo estadistico capaz de registrar con rapidez y precision la partida de
personas con nacionalidad espafiola ha creado un debate en torno a su dimension.
En cualquier caso, después de asistir a una subida espectacular en la recepcion de
inmigrantes a lo largo de este siglo, es llamativa la inversion en los flujos. El debate
sobre el nimero real de salidas no oculta la pérdida efectiva de poblacion en Espafia
por la emigracion —irrebatible a la luz de los nimeros que sefialan la caida de poblacion
en Espafia— ni tampoco que se dan las condiciones necesarias para que se produzca:
la significativa magnitud de la crisis, la subida del paro a tasas insoportables —
especialmente el juvenil, que ronda el 60%-, asi como la precarizacion y
pauperizacién de las condiciones de vida de amplias capas de la poblacion.

Aparentemente, el grueso de la poblacién que se marcha son inmigrantes que
vuelven a sus paises de origen. Este hecho es minimizado como un mero reajuste
migratorio de poblacién no asentada. Sin embargo, la experiencia y los datos hacen
ver que muchas de las personas que regresan a sus paises son migrantes de larga
duracién que han tenido proyectos estables y un asentamiento e integracion
especialmente exitosos. No parece muy sensato pensar que el fenémeno de pérdida
de poblacion, en el caso de ser extranjera, no es problemética. En esas personas se
ha invertido en formacién, integracién, adaptacién al mercado laboral, en programas
educativos, y, sobre todo, han aportado capital econémico, cultural y social a nuestro
pais. La presencia de personas extranjeras supone una oportunidad aun en medio de
la crisis.

El mantenimiento de los servicios del Estado de bienestar (ante las cifras de
natalidad existentes) precisa del aumento de mano de obra, de trabajadores
cotizantes y la llegada de nuevos migrantes en las préximas décadas. Del mismo
modo, la superacién de la crisis precisa del aumento de la demanda agregada y del
consumo. La poblacién que ha llegado en los Ultimos afios ha permitido que esos dos
fenédmenos repunten.

Se puede producir un fendmeno especialmente contradictorio, que es la nueva
llegada de flujos migratorios intensos, una vez superada la crisis, que precisen del
disefio de una nueva politica de acogida, de integracion, de aprendizaje del idioma 'y
volver a situaciones ya superadas en nuestro pasado reciente. Entre 2008 y 2013, los
dos paises a los que mas emigran las personas que salen de Espafia son Rumania
(309.648) y Marruecos (205.821), que son ademas las dos nacionalidades
mayoritarias entre la poblacion extranjera residente. También presentan cifras
elevadas las salidas hacia Ecuador y Bolivia.

El imaginario creado por los medios de comunicacion es el de la salida de
jévenes cualificados, en busca de un empleo que no pueden conseguir en Espafia y
de sueldos mucho mayores de los que se pagan en nuestro pais a los perfiles
ocupacionales especialmente cualificados: ingenieros, médicos, informaticos, etc. No
se puede saber realmente si se ha ido una parte significativa de la poblacion. Segun
los datos de la Estadistica de migraciones del INE, un tercio de las personas con
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nacionalidad espafiola que emigraron entre 2008 y 2013 tenia entre 20 y 34 afiosy un
25% tenian menos de 20 afios (gréafico 9).

Gréafico 9 — Emigrantes de nacionalidad espafiola por grupos de edad. 2008-2013
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Fuente: Elaboracion Fundacion Encuentro a partir de INE, Estadistica de migraciones, varios afios.

Los estudios son muy contradictorios, en funcion de la fuente que utilicen.
Disponemos de tres analisis:

1. La Estadistica de migraciones del INE, que indica que, entre 2008 y 2013,
emigraron 301.697 espafioles.

2. Los célculos realizados por Amparo Gonzalez, investigadora del IEGD-
CSIC, en su estudio La nueva emigracion espafiola. Lo que sabemos y lo que no
(2008-2012) para la Fundacién Alternativas, que amplia esta cifra hasta los 700.000.

3. El analisis de Carmen Gonzalez, del Real Instituto Elcano, en su informe
¢ Emigran los espafioles?, que reduce el nimero a 268.578 en el periodo 2009-2013.

El INE reconoce que sus cifras no miden a todos los emigrantes. Muchos de los
nacidos en Espafia que se marchan no se dan de baja en el Padron ni de alta en los
consulados del pais al que se mudan, por lo que sus cifras son claramente inferiores
a la realidad. De hecho, por poner un ejemplo, las cifras de entrada de espafioles de
que dispone Reino Unido cuadruplican las salidas de espafioles a este pais
registradas por el INE. La emigraciéon espafiola entre 2008 y 2013 (incluyendo a los
nacionalizados) se dirige fundamentalmente hacia la Unién Europea. En contra de la
impresion generalizada, no es Alemania (23.234) el destino preferido, sino Reino
Unido, a donde han emigrado 35.013 espafioles en este periodo (y hasta 112.980,
segun fuentes oficiales del pais, aunque muchos pueden haber retornado). Francia es
el pais que han elegido 28.611 espafioles, el segundo de la lista, seguido de Estados
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Unidos (25.323). Hacia Ecuador han emigrado 24.383 personas de nacionalidad
espafiola, aunque en este caso se puede suponer un peso importante de los nacidos
en Ecuador que se habian nacionalizado espafioles o de hijos de ecuatorianos
nacidos en Espafia y que tienen nacionalidad espafiola.

Una cuestion fundamental es la movilidad circular; es decir, los flujos
migratorios se van adaptando a las situaciones econdémicas reales y se mueven en
nuevos lugares de emisién y recepcion. Sin embargo, no parece que nuestra
estructura legislativa permita realizar esta flexibilizacion, pues es muy rigida y no
permite la movilidad, fundamentalmente por la pérdida de derechos y de condiciones
qgue acarrea el retorno para una posible nueva entrada si las expectativas no se
cumplen.

Las altas cifras de Amparo Gonzalez se basan en las llegadas de espafioles a
los paises a los que se dirigen. Por ejemplo, en 2012, las cifras de Reino Unido
multiplican por siete las estimaciones oficiales espafiolas, y las de Alemania por seis.

En cualquier caso, los datos cualitativos, a falta de cifras cuantitativas, indican
gue es un fenémeno importante. EI hecho de que paises como Bélgica hayan
intentado cerrar la entrada a los espafioles habla de que es un fenémeno significativo.
Si se analiza nuestro entorno, por ejemplo el universitario, se observa que muchos de
los becarios y doctores buscan o se plantean la posibilidad de irse a otros paises para
desarrollar su carrera profesional e investigadora o que se contratan personas en
Colombia, Ecuador o Chile. Las encuestas sin valor muestral hablan de que hay una
sobrerrepresentacion de titulados superiores en la migracién exterior, a la vez que
proliferan blogs, paginas web y redes informales de informacién acerca de la
migracion al exterior.

Existe una significativa emigraciéon de retorno a su pais de extranjeros que
tenian proyectos estables en Espafia, relacionada con el desempleo, la falta de
expectativas y oportunidades y la reduccion de salarios y de renta disponible, que
puede ser temporal y que tiene una amplia representacién de titulaciones
demandadas en el exterior.

Uso de los servicios sociales

Los servicios sociales permiten afrontar las situaciones de vulnerabilidad social,
acrecentadas por la crisis. En este tiempo, hemos asistido a tres fendbmenos: el
incremento de las demandas de prestaciones y de atencion; el cambio de perfiles,
con la aparicion de personas que estaban integradas, pertenecientes a las clases
medias y que se han quedado desempleadas, alejadas de los perfiles cronificados y
habituales, relacionados con la exclusion y la subclase; y la modificacion del marco
legislativo e institucional con la progresiva disminucion y practica eliminacion de la
financiacion y del Plan Concertado y con la modificacion de las reglas del juego y las
competencias de las diversas Administraciones e instituciones.

En el periodo 2007-2012, segun los datos del Sistema de Informacion de
Usuarios de Servicios Sociales (SiUSS) del Ministerio de Sanidad, ha crecido un 50%
el nimero de personas atendidas (usuarios) en el sistema de servicios sociales en
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Espafia. Porcentualmente, los usuarios que mas han aumentado son los que se
engloban en “Otros grupos en situacion de necesidad” (el 331%, de 17.493 a 75.473).
Su incremento indica que son solicitudes de personas que no pertenecen a los
colectivos tradicionales a los que atienden los servicios sociales, Sino que son huevos
perfiles surgidos a causa de la crisis que hasta ahora no tenian los servicios sociales
como referencia, pues podian salir adelante sin problemas. Destaca también el
incremento del grupo “Familia”, que asciende casi un 108%, 197.796 personas.
Teniendo en cuenta que son usuarios Unicos, se puede decir que, entre 2007 y 2012,
casi

200.000 familias mas han pasado a necesitar los servicios sociales.

En todas las crisis se detectan personas que se quedan en situacion de
desempleo y que precisan de este tipo de apoyos, cuando hasta ese momento han
podido pagar su alquiler, sus gastos, los suministros (electricidad, agua...). En este
sentido, la mayoria de las ayudas y prestaciones que se han incrementado son
aquellas para la cobertura de necesidades basicas, econdmicas, etc., y no
corresponden a los colectivos tradicionales.

Los cambios en las condiciones de vida

El descenso de la capacidad econémica de las familias ha producido un cambio
en las condiciones de vida en varios sentidos: un mayor esfuerzo para cubrir las
necesidades basicas, sobre todo las de vivienda; un menor acceso a servicios y
actividades relacionados con el ocio y la cultura; inferior cobertura de derechos
basicos por parte de los servicios publicos en educacion, sanidad y vivienda, que se
puede observar en el aumento de los gastos asociados a la ensefianza, los
medicamentos y el piso o residencia. Ha crecido el porcentaje de renta que debe
dedicarse a gastos relacionados con necesidades basicas, por el aumento de su
coste y por el descenso de renta, que, en general, ha supuesto una disminucion
continuada en la capacidad de gasto de los hogares (un 3,7% en 2013, un 14,3%
desde el comienzo de la crisis). Los Unicos gastos que suben son los alquileres, otros
servicios relacionados con la vivienda y los medicamentos y productos farmacéuticos
(9,2%). ElI mayor porcentaje de gasto esta dedicado a “Vivienda, agua, electricidad,
gas y otros combustibles”, que se ha mantenido constante en este periodo y que
supone mas del 33% del presupuesto familiar, cuando en 2007 era del 25%.

El gasto medio por hogar, en valor absoluto y sin tener en cuenta el efecto de la
inflacion, ha descendido entre 2007 y 2013 en todos los grupos, excepto en “Vivienda”
y “Ensefianza”. Los mayores descensos puntuales se han producido en “Mobiliario,
equipamiento del hogar y gastos corrientes de conservacion” y en “Articulos de vestir
y calzado”. Junto a estos grupos, han sufrido descensos de mas del 30%
“Transportes”, “Hoteles, cafés y restaurantes” y “Ocio, espectaculos y cultura”. El
descenso del gasto ha sido menor (-8%) en los productos alimenticios y bebidas no
alcohdlicas, pero hay que tener en cuenta que se ha producido un importante
descenso en el consumo en unidades fisicas de algunos productos basicos. El
consumo de leche entera se ha reducido en casi 37 litros por hogar y afio, el pan en
casi 18 kilos por hogar y afio y las patatas en 11. El descenso en el gasto ha estado
acompafiado por un descenso en el consumo, que puede sefialar una peor
alimentacion o incluso, en algunos casos, carencias importantes, que afectaran a la
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salud de las personas que las sufren.

También se han producido importantes descensos en los consumos
energéticos de las viviendas en unidades fisicas. Ante la disminucion de la renta y el
aumento de los precios, los espafioles han optado por reducir en la medida de lo
posible el consumo energético de sus hogares.

La pobreza energética es uno de los fendGmenos mas importantes a los que se
enfrentan los hogares. Un hogar esta en situacion de pobreza energética cuando es
incapaz de pagar una cantidad de servicios de energia suficiente para la satisfaccion
de sus necesidades domésticas o cuando se ve obligado a destinar una parte
excesiva de sus ingresos a pagar la factura energética de su vivienda. Las
consecuencias de esta situaciéon son variadas, incluyendo efectos sobre la salud fisica
y mental, que pueden llegar a la mortalidad prematura de personas mayores.
Ademas, habitualmente se observan temperaturas inadecuadas de la vivienda,
degradacion de los edificios, emisiones incorrectas, etc. En Espafia, se ha calculado
que el 10% de los hogares era incapaz de mantener su vivienda con una temperatura
adecuada durante los meses frios o estaba dedicando un alto porcentaje de sus
ingresos para satisfacer sus necesidades bésicas (calefaccion, refrigeracion, cocina,
iluminacién o agua caliente sanitaria). Esto supone alrededor de cuatro millones de
personas, con un sesgo importante hacia las personas desempleadas.

También se ha producido un aumento notable en el porcentaje de personas
gue no pueden afrontar gastos imprevistos, irse de vacaciones al menos una semana
al afio o que han incurrido en retrasos en los pagos relacionados con la vivienda.

Los recortes gubernamentales en sanidad y educacién se ven acompafiados de
una mayor dependencia de los servicios publicos. La disminucién de la renta ha
provocado que los servicios médicos extrahospitalarios desciendan y que los gastos
de ensefianza se incrementen. Las subidas de tasas universitarias dificultan el acceso
a la educacién superior de familias de clases medias y trabajadoras, cuando supone la
forma de adquisicion del capital cultural, las oportunidades vitales y la mejora de
condiciones de vida.

5. Conclusiones

Estamos asistiendo a la disminucion y el debilitamiento de la clase media en un
proceso menguante en el que no se puede predecir ain su desaparicion, pero si su
erosion. Este debilitamiento tiene que ver con una mayor situacion de vulnerabilidad
socioecondmica, un empeoramiento de las condiciones de vida de los hogares, un
aumento de la desigualdad social acompafiado de mayor pobreza y riesgo de
exclusion, la exposicion al desempleo y a la ruptura con el mundo del trabajo
acompafiado de un proceso de desaparicion de los mecanismos correctores, de
proteccién y de construccion de la equidad. La seguridad y proteccion estan ligadas al
trabajo y a la capitalizacion realizada a lo largo de la vida laboral (prestacion por
desempleo, pensiones, etc.), lo que, en una situacion de riesgo e inseguridad ante el
trabajo, significa que el futuro se tifie de mayor precariedad y desamparo.

Alrededor del empleo sigue poniéndose en juego gran parte del destino social
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de la poblacién. Actualmente, esta relacion entre empleo y poblacion esta marcada
por la incertidumbre del porvenir laboral: dificultades de acceso, bajos salarios,
discontinuidades en las cotizaciones y situaciones de empleo, costosas y desiguales
cotizaciones a la Seguridad Social segun los regimenes a los que se acoge el
trabajador, periodos en desempleo, movilidad geogréfica... Hay que tener en cuenta
que el fracaso de la integraciéon en el mercado laboral va acompafiado de diversas
formas de proteccién como las prestaciones, el derecho laboral u otras, que en su
mayoria se relacionan con la generacion de derechos en el periodo en que se trabaja
y, por tanto, se encuentran en situacion de incertidumbre.

La clase media no es la Unica victima de esta crisis. Las condiciones de vida de
la clase trabajadora manual, tanto cualificada como no cualificada, han sufrido un
mayor ataque y deterioro. El impacto de la crisis como hecho coyuntural y pasajero,
fruto de una mera situacion econémica contextual, no es suficiente explicacion para la
quiebra y desmoronamiento que estan sufriendo amplios sectores de la poblacion. La
aparicion de un nuevo modelo social, alejado de la equidad y la justicia social y
dirigido a cubrir las nuevas necesidades de la economia global, esta reconfigurando
las relaciones de clase mediatizadas por la lucha por los recursos (en este momento
escasos), la capacidad de influencia, de autonomia, de empoderamiento o el mero
bienestar. Las estrategias de importantes sectores de las élites se han distanciado de
las necesidades y objetivos de las clases medias y trabajadoras, considerando que
sus condiciones de vida y materiales deben estar subordinadas al servicio de la
competitividad a través de salarios bajos en su dimensién econémica y laboral junto al
correlato de la pérdida de calidad democratica en su vertiente politica.

La quiebra de la clase media se sitla en un contexto de defensa de modelos
sociales enfrentados: uno, basado en las ideas de ciudadania, equidad y calidad
democratica; otro, cuyo objetivo es la maximizacién del desarrollo y la acumulacion de
recursos por parte de determinadas élites a costa de la desigualdad, dejando en
situacién de carencia material a amplios sectores de poblacién con acceso precario a
los sistemas de bienestar.

La relacién entre el sector publico estatal, la sociedad civil y el sector privado
o empresarial se ha modificado a medida que el Estado parece haber ido
defendiendo mas los intereses del sector econémico-financiero y de determinadas
élites, correspondientes a las clases denominadas altas y a la clase corporativa
global, de la que salen beneficiados, ademas, los grupos sociales en los que apoyan
su gestién, situados en las franjas directivas y técnicas de alto nivel. De este modo,
el problema y el fracaso al que podria verse abocada nuestra construccién
democrética es que el aparato estatal no comparta el poder publico con los
ciudadanos, sino con grupos y élites privados, convirtiendo el interés privado de las
clases dominantes en interés publico y general de toda la ciudadania.

La materializacion de los derechos y el ejercicio de la ciudadania requieren
instrumentos: politicas publicas eficaces, recursos fiscales y mecanismos de
deliberacion y participacion ciudadana. Es preciso redefinir modelos alternativos de
gobernabilidad y de democracia. Asi, se puede profundizar en el rol politico de la
sociedad civil y del Estado, dando poder a los mas débiles para que les permita alzar
su voz, influir en las tomas de decisiones del poder publico y orientar su accion.

El reto al que nos enfrentamos no es so6lo la mejora de las condiciones de vida
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de las clases media y trabajadora, sino el de la lucha contra la desigualdad y la
construccion democratica del Estado, la politica y la sociedad, dinamizando el papel
de la sociedad civil, actualmente mas bien controlada y subordinada, para que
adquiera una capacidad de accioén real y efectiva y una mayor participaciéon en la
gestion del poder publico. Una parte de la lucha democratica supone, por un lado,
repensar la idea y la practica de la democracia vinculada a la justicia, los derechos, la
solidaridad y la paz y revisarlas en el contexto de la globalizacion; y, por otro, la lucha
contra la pobreza y exclusion de las clases bajas, la mejora de las oportunidades, el
empleo y la proteccién social frente a la desigualdad y la vulnerabilidad mejorando las
condiciones de vida, el poder de accion y decision y el prestigio y valor simbdlico de
las clases media y trabajadora.

Existen actitudes que utilizan la crisis Unicamente para darle vueltas a su propio
malestar o para hacer de su vida una manifestacion constante de descontento.
Esta reaccion es comprensible y merece respeto, pero la crisis ha de convertirse
en una oportunidad para mejorar la situacion del pais. No podemos seguir
pensando que los culpables de los problemas que atravesamos son
exclusivamente “los otros”. Se trata también especialmente de nuestra conducta
personal. La situacion histérica pide a voces una “regeneracion” de la comunidad
social, politica y econémica.

Asistimos a un claro desplazamiento del poder hacia unas esferas financieras
que operan en un plano global y a la crisis de las instituciones representativas,
atrapadas en un contexto todavia territorial o nacional. El resultado de ambos
procesos es el creciente divorcio entre poder y politica. La crisis ha puesto de
relieve la necesidad de repensar las respuestas a preguntas que son nuevas y
que plantean dilemas politicos, sociales, econdmicos y éticos de una
envergadura excepcional.

Se observa hoy una paulatina disminucién y debilitamiento de la clase media. El
aumento de la vulnerabilidad socioeconémica y del riesgo de exclusién, el
empeoramiento de las condiciones de vida de los hogares y el incremento de la
desigualdad social coinciden con recortes en los mecanismos correctores, de
proteccion y de construccion de la equidad. Lo que estd en juego es la
pervivencia de un modelo social basado en las ideas de ciudadania, equidad y
calidad democratica.

El periodismo necesita una regeneracion. La independencia y la autonomia
financiera son condiciones necesarias para sobrevivir y crecer. Pero también es
urgente recomponer la credibilidad, restablecer el paradigma ético y el buen
periodismo para recuperar a los ciudadanos. El periodismo no volvera a ser
como antes de la crisis, pero tiene un papel que desempeniar en el futuro y éste
pasa por mejorar sus estandares de calidad.

¢ Por qué crece en Europa la sensacion de que los ciudadanos han perdido la
capacidad de determinar cuales deban ser las politicas publicas? ¢Por qué hay
cada vez mas europeos que creen que quienes realmente mandan no son los
gobiernos y los parlamentos, sino burocracias internacionales o difusos poderes
“facticos”? Precisamos de una Europa que vuelva a ser capaz de contribuir a
recrear las condiciones en las que el poder publico pueda ser ejercido de forma
democratica y eficaz.

El sistema autondmico espafol afronta el desafio no sélo del soberanismo catalan
sino también de una reducciéon muy apreciable de la valoracion del modelo
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autonomico por parte de la poblacién espafiola. Por otro lado, la crisis ha
reintroducido en el debate politico y ciudadano el tema de las diferencias
socioecondémicas entre territorios, uno de los principales factores de
legitimacion/deslegitimacion del modelo, en relacion directa y estrecha con la
financiacion y la solidaridad.
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